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ArchiflowAl

ArchiflowAl

kontakt

+48 602 116 835
ewa@archiflowai.pl

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...rzetelna walidacja zatozen. Dzieki badaniom
wiemy, ze priorytetem jest sprawne narzedzie
do codziennej pracy architekta, a modut eko-
innowacji to kolejny, zaplanowany etap rozwoju.
Mentoring pozwolit nam zamienic ogolng wizje
w konkretny plan dziatania.

zespot

Dominika Stygar
a Co-Founder | Rozwoj Produktu
: Czynna architektka. Odpowiada za projekt

) narzedzia, jego funkcjonalnosc¢ oraz
dopasowanie do potrzeb projektantow.

Ewa Zagorska
? Co-Founder | Strategia i Biznes
Odpowiada za rozwoj firmy, budowanie

ﬁ.;._:p

partnerstw z producentami oraz sprzedaz.

rozwigzanie

ArchiflowAl to narzedzie dla architektow, ktére automatyzuje
proces wyszukiwania materiatéw do projektéw wnetrz.
Umozliwia szybkie dobieranie produktow na podstawie prostych
opisow, wgranych zdjec lub wizualizacji, a nastepnie automatycznie
generuje gotowe zestawienia materiatowe w formie tabel.
Rozwigzanie eliminuje koniecznosc recznego przeglagdania setek

stron katalogow oraz zmudnego przepisywania danych technicznych

do arkuszy kalkulacyjnych.

przewagi konkurencyjne

o Wyszukiwanie Al: Wyszukiwanie przez naturalny opis
potrzebnych produktow lub referencyjne zdjecia dajgce wyniki
z parametrami technicznymi produktow

» Dostep do danych technicznych: Agreguje w jednym miejscu
aktualne parametry od wielu producentow.

« Automatyzacja tworzenia dokumentacji: Narzedzie
generuje kompletne tabele techniczne wybranych produktow
tworzgc gotowe specyfikacje projektowe bez koniecznosci
kopiowania danych.

klient

Uzytkownik (B2B): Architekci i projektanci wnetrz

Ptatnik (B2B): Producenci materiatow wykonczeniowych

| wyposazenia wnetrz, dla ktorych platforma jest narzedziem
dotarcia do projektantéw w momencie wyboru produktéw do
projektu i tworzenia specyfikacji technicznej.

plany/potrzeby

Najblizsze kroki: Budowa i wdrozenie pierwszej wersji
(MVP) w 2026 roku.

Rozwdéj: Implementadja kolejnych modutow w tym modutu
EKO z danymi dot. Sladu weglowego materiatow (zgodnie
Z NOWymMIi przepisami unijnymi).

Potrzeba inwestycyjna: Poszukujemy finansowania w
wysokosci ok. 580 000 PLN na budowe pierwszej wersji
narzedzia gotowego do komercjalizacji oraz skalowanie bazy
producentow.



BliskoMed

kontakt

+48 500 305 131
kontakt@bliskomed.pl

Najwieksza wartosc

procesu mentoringu to...

..dopracowanie modelu biznesowego.

zespot

o b
\ l
o

__ Justyna Janicka-Ciesielska
! CEO & Founder

‘3 Maciej Ciesielski
J  CPTO&Co-Funder

K‘*ﬁ Tomasz Domino

: COOQO & Co-Funder
R

rozwigzanie

Platforma home care przenoszaca opieke medyczng
do domu pacjenta

przewagi konkurencyjne

Platforma optymalizujgca i automatyzujaca
zarzadzanie opieka domowa

klient

B2C: opiekunowie 0sob starszych, seniorzy, rodzice
dziedi,

B2B: firmy ubezpieczeniowe, podmioty realizujgce opieke
domowg

plany/potrzeby

e Rozwojw duzych miastach w Polsce,
e Przygotowanie platformy do sprzedazy B2B



kontakt

Diagniso Diagniso 148721 866 95

When cars speck,Diagniso transiates szymonciamaga@gmail.com

Najwieksza wartosc rozwigzanie klient

p rocesu me nto r| ng U to o Diagniso to interaktywne narzedzie dla warsztatow Niezalezne warsztaty samochodowe, w szczegdinosci mate
samochodowych oparte o Al, ktére pomaga szybciej i pewniej i Srednie (okoto 1 do 3 stanowisk).
diagnozowac trudne usterki. Na podstawie objawow, kodow Uzytkownikami sg mechanicy oraz wtasciciele warsztatow.

...uporzadkowanie kierunku produktu i rynku,

_ - . bteddw | dostepnych danych z diagnostyki prowadzi mechanika
doprecyzowanie wartosci dla warsztatow oraz

przez proces krok po kroku: dopytuje o kluczowe informacje,

weryfikacja zatozen w rozmowach i pilotazach. porzadkuje hipotezy i dynamicznie aktualizuje plan testéw po
Duzg wartoscig jest tez wsparcie w modelu wynikach kolejnych sprawdzen. Efekt to krétszy czas diagnozy i mniej
biznesowym i przygotowaniu do wejscia na rynek. nietrafionych wymian czesci.
zespot przewagi konkurencyjne plany/potrzeby
_ e Interaktywny proces diagnozy: system dopytuje | zaweza W najblizszych tygodniach celem jest pilotaz z
Szymon Ciamaga . hipotezy, a plan testow aktualizuje sie po wynikach sprawdzen. warsztatami i zebranie mierzalnych wynikow (czas
Founder.& CEO (strategia, e Al jako silnik procesu: rekomenduje kolejne kroki i priorytety diagnozy, skutecznos¢, feedback). Réwnolegle dopracowanie
sprzedaz i partnerstwa, testéw zamiast statycznej listy mozliwych przyczyn. MVP pod workflow warsztatu oraz przygotowanie procesu
pilotaze z warsztatami,  Skupienie na efekcie warsztatowym: skrocenie czasu sprzedazy.
rozwoj produktu) diagnozy i ograniczenie ryzyka kosztownych pomytek. Potrzeby na teraz: dostep do warsztatow do pilota,
e Rozwdj pod integracje z narzedziami diagnostycznymi | partnerstwa branzowe oraz wsparcie w go-to-market.
Kamil Baranski budowanie bazy przypadkdw z realnych warsztatow.
.{‘4 CTO / Head of Engineering
S (rozwoj platformy i integracje,

niezawodnosc i
bezpieczenstwo)
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DUOCARE KIDS
BETTE

ETTER TOGETHER

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

..przyspieszenie rozwoju idei i pomystodawcow,
poprzez dostep do wiedzy praktykow
oraz indywidualne podejscie strategiczne.

zespot

‘f Karolina Nozewska

S Founder | Regulatory Affairs
‘ ¢ and Quality Assurance

x& Konrad Wojtowicz

- Co-Founder | Technical Expert | R&D

kontakt

+48 505 738 925

DuoCare Kids 148 791 007 887

karolina@duocarekids.com
konrad@duocarekids.com

rozwigzanie klient

Pompa glukagonowo-insulinowa dla dzieci z cukrzycg Rodzice dzieci z cukrzycg typu 1
typu 1 wraz z aplikacjg pozwalajgcg na konsultacje ze
specjalistami 24/7.

przewagi konkurencyjne plany/potrzeby
e Pompa dwuhormonalna Projekt planujemy rozpoczg¢ od wdrozenia
e Bezdrenowa na rynek aplikacji dostepnej w systemie
e Zaprojektowana dla dzieci subskrypcyjnym, a nastepnie dwuhormonalnej
pompy.

Gtowng potrzebg jest znalezienie drogi
finansowania.



kontakt
+48 780 078 861

lukasz.tomalczyk@easydeploy.pl
easydeploy.pl

EasyDeploy

Najwieksza wartosc rozwigzanie klient
p Frocesu me nto r| ng U to o Private PKI Saas$ - zarzadzanie certyfikatami w sSrodowiskach B2B - DevOps / Cloud Engineer - to kluczowa osoba techniczna
DevOps Rozwijamy platforme SaaS do zarzgdzania prywatng odpowiedzialna za stabilnos¢, automatyzacje i bezpieczenstwo
: o infrastrukturg klucza publicznego (Private PKI), dedykowang infrastruktury w firmach technologicznych. To nie jest klasyczny
..uporzagdkowanie koncepcji startupu oraz . : , oSk
- : zespotom DevOps i Srodowiskom on-prem oraz Kubernetes. programista — to inzynier.
doprecyzowanie kierunku rozwoju produktu. Rozwigzanie porzadkuje proces zarzadzania certyfikatami
Dzigki rozmowom i zewngtrznej perspektywie w Srodowiskach opartych na mTLS i mikroserwisach, ograniczajac
wytonito sie wiele obszarow wymagajgcych ryzyko przestojéw oraz bteddéw operacyjnych. Platforma rozwijana
dopracowania — zarowno strategicznych, jest w modelu Saas, z architekturg przygotowang pod przyszte
jak i operacyjnych. Mogtem jasno zdefiniowac wdrozenia typu private deployment.
model dziatania, kolejne kroki rozwojowe oraz
sposob komercjalizacji rozwigzania. Mentoring ’ :
dat mi takze nowe spojrzenie na zagadnienia przewagl konkurenCane plany/pOtrzeby
b!znesowe | Qrganizacyjne, ktor?’m W;ZGSﬂieJ e Model Saa$, a nie wytgcznie narzedzie open-source Plany: Kontynuacja rozwoju platformy Private PKI w modelu
nie uwzgledniatem w planowaniu projektu wymagajace wiasnej infrastruktury. Saas, dalsze doprecyzowanie potrzeb rynkowych oraz
e Kompleksowe zarzadzanie petnym cyklem zycia certyfikatow testowanie skutecznych sSciezek dotarcia do klientow.
’ (generowanie, monitoring, odnawianie, alerty) Rownolegle rozwoj architektury systemu pod katem
78S p Ol' e Dostepne API-irst i integracja z CI/CD (automatyzacja zamiast skalowalnosci i wdrozen typu private deployment. Potrzeby:
operacji manualnych) Rozbudowa zespotu w obszarze sprzedazy i marketingu,
e Architektura gotowa pod private deployment / on-prem wzmocnienie dziatan promocyjnych oraz rozwoj
‘: e | 7ejsza i prostsza alternatywa dla rozbudowanych systemow kompetencji komercjalizacyjnych. Technicznie zespot
. e el enterprise PKI posiada kompetencje do dalszego rozwoju produktu.,
Founder



kontakt

IMMONA Game +48 662 811 522

tomaszgoleniowski@gmail.com

Najwieksza wartosc

procesu mentoringu to... rozwigzanie

IMMONA Game to transformacyjna gra RPG nowej generacji kl | e ﬂt
..urealnienie wizji technologicznej i biznesowe] oparta na koncepcji Digital Twin - cyfrowego blizniaka,
projektu, precyzyjne zdefiniowanie odpowiednika uzytkownika, ktéry reaguje nie tylko na decyzje . . _
segmentéw klientéw oraz oddzielenie warstwy podejmowane w grze, ale réwniez na zachowania w $wiecie realnym. Segmgnt B2C SFa”OW'@ osoby WIW'EBU 18*40 Ilat zamteresqwane
narracyjnej od produktu rynkowego. Proces pozwolit System integruje dane takie jak biometria (aktywnos¢ fizyczna, sen, rozwojem osobistym, technologig, biohackingiem i gamingiem,

ktore chcg, aby ich realne dziatania przektadaty sie na widoczny
progres w systemie cyfrowym. Kluczowym segmentem B2B sg
trenerzy mentalni i sportowi, psychologowie, psychoterapeuci,
coachowie oraz mentorzy programaow rozwojowych, ktorzy chcg
W Czasie rzeczywistym monitorowac postepy swoich
podopiecznych.

regeneracja), realizacja celow i nawykow, podejmowane decyzje oraz
udziat w wydarzeniach i programach rozwojowych. Na tej podstawie
Swiat gry dynamicznie sie zmienia, a rozwoj postaci odzwierciedla
rzeczywisty progres uzytkownika. IMMONA Game tgczy mechaniki
RPG z Al i analizg danych, tworzgc immersyjne srodowisko, w ktorym
rozwoj cyfrowy i realny wzajemnie sie wzmacniajg. To nie tylko gra,
7es p c')l— lecz interaktywny system rozwoju cztowieka oparty na mierzalnych
wskaznikach i personalizacji w czasie rzeczywistym.

uporzadkowac zakres MVP, zweryfikowac

hipotezy rynkowe i zaprojektowac skalowalny model
biznesowy oparty na realnych potrzebach
uzytkownikéw i specjalistéw.

plany/potrzeby

5 4 Tomasz . Sara Czarna
| - i Goleniowski |§’ Director of ' !
‘: Founder, _ - Communications p rzewagl ko N ku ren C)/J ne Obi-m}f( Etapgb.ejTTUJe. dopracowdanlieg‘ore mechaniki,
- S Siane IMMONA Game wyr6znia sig peing integracjq Swiata cyfrowego w formule freemium dla uzytkownikéw indywidualnych
. e | realnego poprzez Digital Twin reagujacy na dane biometryczne i subskrypgji dla specjalistéw B2B. Kolejnym krokiem
- Maciej Lis . Joanna Cesarz | zachowania uzytkownika. taczy gaming, Al i analize danych - - :
oo el \1 S ‘ - it 15 feiae jest budowa MVP z podstawowg integracjg danych
e et L e WJ‘?dWm AR ekqsystemle,l oferujac persqnahzaqg biometrycznych oraz dashboardem dla treneréw
J R [ ! ¥ ho QOSWIaQCzenla W czasie rzeczywistym. Mgchanlka.rozwqu oparta i psychologéw, a nastepnie testy beta i walidadja retendji
' Sl jest na integracji kompetendji i zarzgdzaniu energig, a nie klasycznej oraz zaangazowania uzytkownikow. Projekt poszukuje
rywali.zalcji | destrgkcji prfzeciwn.itféw. System pos'iada potendjat partnera technologicznego w obszarze game development
o wdrozen w pracy indywidualnej i specjalistycznej, tworzac nowq | Al, finansowania seed oraz wsparcia w internacjonalizadji
od Bogustaw Totwinski - - | - - -
’ kategorie pomiedzy grg, narzedziem rozwojowym i platformg oroduktu
/4 Performance Coach '

5 e h analityczng. To skalowalne IP z mozliwoscig rozwoju globalnego.
> & Exercise Physiology PhD



Najwieksza wartosc
procesu mentoringu

Proces mentoringu byt kluczowy w uporzgdkowaniu
segmentacji i modelu przychodowego, przejsciu z podejscia
opartego na zatozeniach do systematycznej walidacji hipotez
oraz doprecyzowaniu struktury kosztow i momentu skalowania
sprzedazy. Zewnetrzna perspektywa przyspieszyta proces
uczenia sie zespotu oraz zwiekszyta klarownosc decyzyjna.
Proces mentoringu pokazat rowniez, jak istotna w projekcie
early-stage jest sprawczosc¢ operacyjna i konsekwencja w

egzekudji ustalen.

zespot

Maciej Michalczak
,7_ Information Security
| Expert EMBA ESMT | *
Berlin, B2C2, FinTech, A
DoSecWell, ADB

ST
24

Magdalena
4 Kuropatwinska
) Commercial Expert E ol
: EMBA ESMT Berlin, ,
= IKEA, Inditex, Pepco &
Fovvedd
/N Dominika Rodewald-Fila
\‘ 3 Audit Expert CIA 1A

Mariusz
Jacyno

Al Agents
Expert PhD in
Agentic Al
B2C2, FinTech

Patryk
Wolniewicz

Al Developer
Expert Inzynier
UZG (Data
science) B2C2,
Auctane,
FinTech

ISecMan

rozwigzanie

Nasza platforma wykorzystuje automatyzacje oraz elementy
agentic Al do wsparcia tworzenia cyfrowego modelu
organizacji klienta w kontekscie wymagan bezpieczenstwa.
Rozwigzanie pomaga zidentyfikowaC obowigzki wynikajgce z
regulacji, prawa oraz analizy ryzyk, a nastepnie wspiera opracowanie
strategii odpornosci cyfrowej, wdrozenie kontrolek bezpieczenstwa
oraz ich utrzymanie.

ISecMan ma na celu uproszczenie i przyspieszenie procesu
wdrozeniowego poprzez standaryzacje kluczowych elementow
dokumentacji oraz strukturyzacje wymagan. Platforma wspiera
rowniez monitoring realizagji przyjetych dziatan, petng kontrole
dziatajgcego systemu oraz utatwia przygotowanie organizacji do
audytu i weryfikacji zgodnosci.

przewagi konkurencyjne

ISecMan buduje swojg przewage konkurencyjng na potaczeniu
specjalistycznej wiedzy regulacyjnej z podejsciem
automatyzacyjnym dostosowanym do realiow pracy
konsultantow wdrazajgcych cyberbezpieczenstwo.

W odrdznieniu od rozbudowanych platform compliance,
koncentrujemy sie na waskim, jasno zdefiniowanym segmencie

| dostarczamy narzedzie, ktore upraszcza oraz przyspiesza proces
wdrozeniowy zamiast go komplikowac. Dodatkowg przewagg jest
model wspoétpracy B2B2B, ktory umozliwia skalowanie poprzez
partnerow oraz budowe powtarzalnego strumienia przychodow
subskrypcyjnych przy relatywnie niskim koszcie pozyskania klienta.

kontakt

+48 695 648 174
contact@isecman.com

klient

Firmy konsultingowe wdrazajgce wymagania cyber-
bezpieczenstwa i/lub swiadczace ustugi w modelu vCISO
(virtual Chief Information Security Officer).

plany/potrzeby

W kolejnym etapie ISecMan koncentrowac sie bedzie na
przejsciu z fazy koncepcyjnej do stworzenia funkcjonalnego
MVP oraz jego walidacji w realnych wdrozeniach u
pierwszych partnerdw konsultingowych. Kluczowe bedzie
przetestowanie modelu sprzedazy opartego na kanale
B2B2B.

Priorytetem pozostaje koncentracja na waskim segmencie
oraz konsekwentna walidacja hipotez

przed podjeciem decyzji 0 skalowaniu.

Kluczowym czynnikiem powodzenia bedzie utrzym



Najwieksza wartosc
procesu mentoringu

Mentoring pomaogt nam doprecyzowac model
C2C i B2B2C, jasno okreslic role segmentu B2B
jako silnika wzrostu oraz uporzgdkowac strategie
wejscia na rynek w oparciu o faktyczne potrzeby
uzytkownikow i partnerow.

zespot

Daria Cieslak
CEO | Founder

9,‘ Przemek Szyngiera
/ CTO | Founder

rozwigzanie

KAMPX to wyspecjalizowana platforma re-commerce dla
sprzetu sportowego i outdoorowego dziatajgca w modelu
hybrydowym B2B2C i C2C - tgczymy pasjonatow z pasjonatami, a
takze wypozyczalnie, sklepy i marki z klientami, ktorzy naprawde
rozumiejg, Czego szukaja.

Odpowiadamy na kluczowe problemy rynku: rozproszenie ofert,
brak pewnosci co do stanu technicznego, brak dedykowanego
miejsca dla outdooru oraz brak profesjonalnego kanatu odsprzedazy
dla firm posiadajgcych sprzet testowy, zwroty i koncowki serii.
Porzgdkujemy rynek, ktory dzis jest rozproszony i przypadkowy.
Fundamentem rozwigzania jest Kampx Certified — potwierdzenie
stanu technicznego sprzetu, mechanizmy ochrony kupujgcego oraz
specjalizacja w kategoriach wymagajacych wiedzy technicznej, takich
jak rowery, narty czy sprzet gorski.

przewagi konkurencyjne

Specjalizacja wytgcznie w sprzecie sportowym i outdoorowym,
system certyfikacji Kampx Certified, mechanizmy ochrony
kupujgcego oraz model hybrydowy B2B2C/C2C zapewniajgcy
wiarygodng podaz jakosciowego asortymentu. KAMPX nie jest
platformg ogtoszeniowg - buduje zarzgdzany marketplace drugiego
obiegu oparty na zaufaniu, standaryzadji i wsparciu operacyjnym
dla partneréw biznesowych.

kontakt

+48 790 618 971
+48 732 882 203
daria@kampx.pl
przemek@kampx.pl

klient

Klientami sg to zaangazowani pasjonaci outdooru, aktywni
rodzice oraz swiadomi konsumenci szukajgcy jakosci
W rozsgadnej cenie.

Po stronie Partnerdw Biznesowych (B2B) sg wypozyczalnie
sprzetu sportowego, polskie marki outdoorowe, sklepy

| dystrybutorzy, ktorzy potrzebujg uporzgdkowanego,
wizerunkowo bezpiecznego kanatu sprzedazy sprzetu
drugiego obiegu.

plany/potrzeby

W najblizszym etapie skupiamy sie na rozwoju
technologicznym platformy i wdrozeniu petnej architektury
certyfikacji. Rownolegle pozyskujemy pierwszych partnerow
B2B, ktorzy stang sie fundamentem jakosciowej podazy.
Kolejnym krokiem jest pozyskanie finansowania na dziatania
marketingowe, budujemy rozpoznawalnosc¢ marki

w Srodowisku outdoorowym, dalszy rozwdj produktu,
wzrost bazy uzytkownikow i ekspansie.



At e

Quantum Collective Wisdom

kontakt

+48 534 966 661
hirszalex@gmail.com

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

..doprecyzowanie modelu biznesowego oraz
strategii skalowania platformy dwustronne].

zespot
47 “*’\ Dr Aleksandra Hirszfeld
A Q Founder & Strategy Lead

Dr inz. Jagoda Lazarek

C
ﬁ Head of Al & Technology

# | Marta Stgpor
UX/UI Lead

rozwigzanie

Quantum Collective Wisdom (QCW) to platforma tgczgca sektor
spoteczny i biznes poprzez marketplace projektow
spotecznych, wiedze oparta na case studies oraz spotecznos¢
wspotpracy.

Rozwigzanie odpowiada na dwa rownolegte problemy:

e Organizacje spoteczne sg rozproszone i niewidoczne dla biznesu,

e firmy realizujgce ESG nie majg uporzgdkowanej infrastruktury
wyboru wiarygodnych partnerow.
QCW buduje pomost miedzy tymi swiatami.

przewagi konkurencyjne

Na rynku polskim nie funkcjonuje obecnie zintegrowana
platforma tgczgca marketplace ESG z uporzgdkowang bazg
kompetencji spotecznych.

Decyzje oparte na realnych case studies, nie deklaracjach.
Model dwustronny z efektem sieciowym.

Most miedzy rosnacg presjg ESG a realnymi projektami
Spotecznymi.

QCW tgczy elementy, ktore dzis funkcjonujg osobno: katalogi NGO,
doradztwo ESG i platformy rozwojowe,

klient

Klient ptacacy:

firmy realizujgce ESG / CSR

Profil:

Srednie i duze organizacje (100-2000+ pracownikéw) posiadajgce
budzet ESG oraz obowigzek raportowania (CSRD).

plany/potrzeby

Budowa i wdrozenie MVP (12 miesiecy)

Catkowity koszt realizacji MVP: ok. 500 000 PLN

Ztozylismy wniosek do programu InnoStart NCBR (320 000
PLN) i oczekujemy na wyniki.

Aby w petni zrealizowac MVP, potrzebujemy dodatkowo:
180 000 PLN finansowania inwestorskiego.

Srodki zostang przeznaczone na rozwoj technologii,
produkcje tresci oraz pierwsze wdrozenia B2B.



Mqdra Szkota Al

Madra Szkota Al

kontakt

+48 604 720 829
anjahaczek@gmail.com

Najwieksza wartosc

procesu mentoringu Lo

..zwalidowanie pomystu, zbadanie postawionych
wczesniej hipotez oraz zpivotowanie projektu pod

realia rynku.

zespot

j Anja Haczek
' CEO
) &
Fﬂ
( Artur Haczek
\ CTO
y

\
k)

4

Korneliusz Kopec
CSO

Grzegorz Basinski
EdTech Expert
and Advisory

rozwigzanie

MadraSzkota.ai to platforma Al wspierajgca nauczycieli i rodzicow w
codziennej edukacji dzieci.

Dla nauczycieli automatyzuje tworzenie materiatéw dydaktycznych,
scenariuszy lekdji, kart pracy, testéw i wiele innych dopasowanych do poziomu
oraz potrzeb roznych uczniow (W tym neuroatypowych). Pomaga rowniez
tworzy¢ dokumentacje szkolng i psychologiczno-pedagogiczna, znaczgco
skracajgc czas pracy administracyjnej.

Dla rodzicow oferuje tworzenie m.in. Indywidualnych Planéw Nauki
dopasowanych do potrzeb ich dziecka, z gotowymi aktywnosciami, materiatami
| narzedziami wspierajgcymi rozwoj. Dzieki temu mogg Swiadomie wspierac
kazdy etap edukadji dziecka, jednoczesnie rozwijajgc kluczowe kompetencje
Przysztosci.

Platforma dziata w oparciu o polska podstawe programows3 i realia pracy
w szkole. Upraszcza korzystanie z Al. Zamiast skomplikowanych promptéw
oferuje gotowe, intuicyjne rozwigzania dostepne w jednym miejscu.

przewagi konkurencyjne

e Platforma powstaje przy udziale nauczycieli - pracujemy w grupach
fokusowych sktadajgcych sie z nauczycieli, zbierajac informacje
0 problemach, ktére ma dana placowka lub grupa nauczycieli i tworzymy
narzedzia odpowiadajgce ich rzeczywistosci 1:1

e Platforma bedzie w petni dostosowana do polskiego systemu oswiaty
oraz polskiej podstawy programowej

e Nie bedzie wymagac umiejetnosci pisania skomplikowanych promptow

e Bedzie umozliwiac tworzenie materiatow edukacyjnych dla zroznicowane]
grupy uczniow, w tym uczniow neuroréznorodnych

e Bedzie sie specjalizowac w rozwijaniu kluczowych kompetencji
przysztosci u dzieci

e Bedzie w petni po polsku

klient

Edukatorzy - gtbwnie nauczyciele i rodzice

plany/potrzeby

Mamy wersje beta z kilkunastoma prototypami. Skupiamy sie teraz na
potrzebach nauczycieli. Razem z grupg fokusowg ze szkoty
podstawowej tworzymy narzedzia rozwigzujgce codzienne trudnosci.
Nauczyciele opisujg swoje dziatania, a my budujemy i testujemy
rozwigzania, ktore nastepnie wdrozymy w bezptatnym pilotazu. Po
udanym pilotazu przekazemy narzedzia kolejnym szkotom i bedziemy
rozwija¢ nastepne funkcje. Rownolegle wspotpracujemy z organami
prowadzacymi, analizujemy programy finansowania i przygotowujemy
wzory wnioskow. Kolejne miesigce chcemy skupic przede wszystkim na
budowaniu bazy kontaktéw z szkotami oraz wiadzami terytorialnymi.
Dlatego tez na ten moment bedg dla nas najcenniejsze kontakty w tym
obszarze: nauczyciele chcacy wzigc udziat w grupie fokusowej,
dyrketorzy chetni na wspotprace w ramach pilotazu lub w ramach
sformalizowania zamadwienia przy naszym wsparciu pisania wniosku o
dofinansowanie, organy prowadzgce typu waojt, starosta, prezydent,
burmistrz, rektorzy uniwersytetow pedagogicznych.



kontakt

+48 795 517 290
MypetBa Ck bb@mypetback.com

mypetback

www.mypetback.com

Najwieksza wartosc rozwigzanie klient
p rocesu mento rl ng U to I MyPetBack to innowacyjna aplikacja mobilna wykorzystujaca B2C wiasciciele zaginionych zwierzat domowych
sztuczng inteligencje do automatycznego porownywania B2B gminy i schroniska dla bezdomnych zwierzat
. : . _ zdjec zaginionych i znalezionych zwierzat domowych. Aplikacja B2B producenci karmy i akcesoriéw dla zwierzat
-.walidacja modelu biznesowego 1:18 bazie _ rozwigzuje problem dotykajgcy setek tysiecy wiascicieli zwierzat
przeprowadzonych eksperymentow oraz analiza rocznie, wykorzystujgc potwierdzong technologie Al.
projektu pod kagtem prawnym i technologicznym.
zespot przewagi konkurencyjne plany/potrzeby
e (CZAS - intuicyjne dziatanie i btyskawiczny wynik dopasowania e Rozwoj Al - dodanie funkcji analizy zdje¢
- _ zdjec z uwzglednieniem uptywu czasu
. Eatbora Brizda . Pawet Kisielewicz e TECHNOLOGIA - wykorzystanie sztucznej inteligencji do analizy e Stworzenie raportoéw z przeszukiwania sieci — Agent Al
b e f Architekt wyglgdu zwierzat e ROzne wersje jezykowe
A ‘Q | Programista Al e SYNCHRONIZACJA bazy aplikacji z bazami schronisk dla zwierzat e Synchronizacja bazy z bazami wiekszosci schronisk
. = e SPOLECZNOSC - zaangazowanie spotecznosci mitosnikow W Polsce
, zwierzat wokot jednego skutecznego rozwigzania
A “ Natalia Szymanska o UNIWERSALNOSC - zastosowanie dla wszystkich zwierzat Kogo szukamy?
“ y Jerzy Czepiel i Specjalista ds reklamy domowych (psy, koty, ptaki, kroliki, zotwie, itp.) e Aniotowie biznesu
CTO )

‘ sl o e Partnerzy
=15 g spotecznosciowych e Ambasadorowie

¢



Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

..weryfikacja modelu biznesowego, ocena
realnosci wykonania pomystu, doprecyzowanie
strategii, liczne szkolenia, wiedza, frameworki,
Sposoby walidacji startupu.

zespot
_ Michat Buczek
£ CEO |
E‘ Specjalista ERP, OSINT, compliance UE-
b Chiny. Odpowiedzialny za strategie, model

biznesowy, walidacje rynku i sprzedaz B2B.

Y gy Jakub Kryczka
% 1 CTO ‘
Mgr informatyki, data engineering,

3
-
\ architektura systemow, Al & automatyzadja.

Odpowiedzialny za rozwéj MVP, integracje
API i scoring ryzyka.

OKO GLOBAL

rozwigzanie

OKO Global to platforma SaaS do automatycznej weryfikacji i

monitoringu chinskich dostawcow.

Europejskie firmy importujgce z Chin nie majg dostepu do
wiarygodnych, zintegrowanych danych o sankcjach, powigzaniach
wiascicielskich, ESG, certyfikatach, ryzyku prawnym i reputacyjnym

OKO agreguje dane z chinskich rejestrow oraz zrodet
miedzynarodowych i oferuje:

e raport due diligence

e scoring ryzyka (,0KO Score”)

e monitoring zmian w czasie rzeczywistym

e API do integradji z systemami ERP

Model: Saas + raporty premium + audyty on-site (Chiny).

przewagi konkurencyjne

e Specjalizacja wytgcznie Chiny-UE
e [ntegracja lokalnych chinskich zrodet danych (bariera wejscia)
e Potgczenie Saas + fizyczna weryfikacja on-site
Docelowo publiczny ,OKO Score” jako znak wiarygodnosci
eksportera

kontakt

+48 698 348 263
+48 535 248 587
michalbuczek@oko.global
jakubkryczka@oko.global

klient

Polskie MSP regularnie importujgce bezposrednio z Chin.

plany/potrzeby

Etap: pre-MVP / walidacja.

Najblizsze 6 miesiecy:
e budowa MVP (raport + scoring)
e 10-20 pilotowych klientow
e partnerstwo z dostawcg danych (licencja)
e test modelu subskrypcyjnego

Potrzebujemy:
e wsparcia w dostepie do legalnych zrédet danych z Chin
e partnerstw B2B (white label)
e pierwszych klientow pilotazowych
e mentoringu w skalowaniu SaaS B2B
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Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

..dostep do sieci kontaktow i perspektywy
mentordéw, ktorzy widzieli dziesigtki modeli
biznesowych. Mentoring nauczyt mnie, ze kazde
zatozenie o kliencie to hipoteza do
przetestowania. To zmienito Sposob,

w jaki buduje produkt i rozmawiam z klientami.

zespot

Michat Patyra

CEQ & OO

Odpowiadam za catosc: wizje produktu,
architekture techniczng enkodera,
realizacje operacyjng oraz sprzedaz.
Mam 10 lat doswiadczenia w produkdji
AV i zarzadzaniu operacjami medialnymi
w Gremi Media

Remote Stream

rozwigzanie

Remote Stream to autorska platforma technologiczna
przenoszaca fizyczne studio nagraniowe do chmury, ktéra
integruje precyzyjne, zdalne zarzgdzanie kamerami w czasie
rzeczywistym z zautomatyzowanym systemem produkcji

i dystrybucji tresci.

przewagi konkurencyjne

Remote Stream jako jedyne rozwigzanie na rynku tgczy jakos¢ produkdji
broadcast z prostotg i szybkoscig platformy online — bez ekipy
technicznej na miejscu.
e JakosS¢ broadcast - na poziomie tradycyjnych ekip AV, niedostepna
w zadnej platformie online
e Siadasz i méwisz — zero logistyki, zero rezerwacji, zero dojazdu.
Gotowos¢ do nagrania natychmiast
e Gotowy materiat w 2 godziny — tradycyjna ekipa dostarcza w
5-7 dni
e Postprodukcja w cenie — Klipy, reels i opisy SEO bez doptat
| czekania
e Kolejne nagrania w abonamencie za 0 zt — brak petnej wyceny przy
kazdym zleceniu
e Staty abonament all-in-one — petna przewidywalnosc budzetu, bez
niespodzianek

kontakt

+48 730 885 700
michalpatyra@remotestream.io

klient

Segment A - Enterprise Media: Wielokanatowe wydawnictwa
| grupy medialne z wiasng infrastrukturg AV (sale konferencyjne,
studia), ktore chcg zwiekszy¢ wolumen produkcji wideo przy
jednoczesnej redukcji kosztow operacyjnych o min. 60%.
Segment B — Tworcy merytoryczni: Niezalezni tworcy tresci

| podcasterzy z ugruntowang markg osobistg, operujacy

w modelu home-office studio, dla ktérych bariera techniczna
ogranicza czestotliwosc publikadji.

plany/potrzeby

Startujemy komercyjnie w kwietniu 2026 — pierwszy klient to
Mateusz Grzeszczuk, z ktérym wchodzimy w petng realizacje.
Rownolegle budujemy pipeline enterprise: XVIII Europejski
Kongres Gospodarczy PTWP (22-24 kwietnia 2026) to dla nas
naturalna okazja pilotazowa. W scenariuszu realistycznym
osiggamy operacyjny break-even w 9. miesigcu dziatalnosci.
Rozwijamy sie w modelu bootstrapowym — skupiamy sie

na przychodach z pierwszych klientdw jako gtéwnym zrédle
finansowania wzrostu. Szukam dwdch oséb do zespotu: CTO,
ktory zbuduje platforme operacyjng, oraz specjalisty z
kompetencjami AV, ktéry wzmocni realizacje i rozwoj
produktu.



kontakt

+48 609 128 090

sylwia.zon@gmail.com

tripvio.netlify.app

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

..uporzagdkowanie modelu biznesowego,
praktyczny feedback ekspertow oraz dostep do
wiedzy i dosSwiadczenia mentoréow.

zespot

Sylwia Zon
Founder

rozwigzanie

TripVio to platforma cyfrowa wspierajaca uzytkownikéw w
kompleksowym planowaniu podrézy - od inspiracji, przez plan,
az po rezerwacje. Rozwigzanie umozliwia tworzenie
spersonalizowanych planéw wyjazdéw w oparciu o preferencje
uzytkownika, budzet, czas oraz styl podrozowania.

Platforma integruje mozliwosc rezerwacji lotow i hoteli, pozwalajac
uzytkownikom zarzgdzac catym procesem podrozy w jednym
miejscu. Istotnym elementem rozwigzania sg réwniez opinie i
rekomendacje innych uzytkownikow, ktore wspierajg podejmowanie
decyzji i zwiekszajg poczucie bezpieczenstwa przy wyborze
konkretnych opcji.

TripVio automatyzuje i upraszcza proces planowania podrozy,
0szczedzajgc czas, eliminujgc chaos informacyjny i oferujgc bardziej
swiadome, dopasowane do realnych potrzeb doswiadczenie
podroznicze.

przewagi konkurencyjne

personalizacja planow podrozy dopasowanych do realnych
potrzeb uzytkownika

automatyzacja procesu planowania w jednym narzedziu
intuicyjny interfejs i prostota uzytkowania

skalowalnosc rozwigzania

klient

Obecnie gtowng grupg docelowg sg turysci indywidualni
samodzielnie organizujgcy podroze. Rownolegle analizujemy
potencjat klientow biznesowych, w szczegolnosci firm i zespotow
organizujgcych wyjazdy stuzbowe oraz podroze firmowe.

Aby skutecznie odpowiedzieC na potrzeby tego segmentu,
planujemy dostosowanie modelu biznesowego oraz
funkcjonalnosci produktu. Prace koncepcyjne w tym zakresie sg
elementem dalszego rozwoju projektu i mozliwego pivotu w
kierunku klientow biznesowych.

plany/potrzeby

W najblizszym czasie planujemy dalszy rozwoj
funkcjonalnosci platformy. Skupiamy sie na walidadji
rynkowej, pozyskiwaniu pierwszych klientow oraz
budowaniu partnerstw biznesowych. Poszukujemy wsparcia
mentoringowego oraz kontaktdw branzowych.
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uTopiVR

kontakt

+48 502 656 252

ziemowit.brodzikowski@gmail.com

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...Catkowita zmiana nastawienia psychicznego. Przejscie
od intuicyjnego dziatania do Swiadomego, strategicznego
budowania projektu. Rownolegle mentoring pozwolit mi
uswiadomic i nazwac kompetencje, ktore wczesniej
traktowatem jako oczywiste, a ktdre realnie stanowig
fundament rozwoju przedsiewziecia. Kluczowe byto
takze ustrukturyzowanie wiedzy oraz kontakt

z praktykami, ktorzy przeszli podobng droge i potrafili
spojrze¢ na projekt z perspektywy doswiadczenia
rynkowego.

zespot

Ziemowit Brodzikowski,

/ Founder | Architekt VR | produkt |
W technologia
&> dr Anna Sibilska
wo Gtowny partner merytoryczny | R&D |
o dydaktyka scista | innowacje edukacyjne
> Aleksandra Brodzikowska
T h Organizadja i zarzgdzanie zespotami |

< ;_'_'*""\ nadzor wykonawczy | sprzedaz i
R reprezentacja zewnetrzna

rozwigzanie

uTopiVR to srodowisko do prowadzenia regularnych zajec
dydaktycznych w wirtualnej rzeczywistosdi, tgczgce funkcjonalnosc
znanych narzedzi online z immersjq i interakcjg przestrzenng VR.
Rozwigzanie umozliwia prowadzenie wyktadow i ¢wiczen w
synchronicznej wirtualnej klasie z interaktywng tablicg oraz

indywidualnymi notatnikami studentow, zwiekszajgc zaangazowanie,

koncentracje i jakosc¢ pracy zespotowej. Platforma adresowana jest
do uczelni i instytucji szkoleniowych prowadzgcych zajecia
niestacjonarne, online lub hybrydowe.

przewagi konkurencyjne

e Projektowany od podstaw pod regularne zajecia akademickie,
w tym studia zaoczne.

e Petna synchronizacja pracy w wirtualnej klasie: interaktywna
tablica i indywidualne zeszyty studentow.

e Zwiekszone poczucie obecnosci i zaangazowania w porownaniu
z klasycznymi narzedziami online.

e Petna lokalizacja jezykowa i dostosowanie do realiéw polskiego
szkolnictwa wyzszego.

e Elastyczny model wdrozenia: zajecia online, hybrydowe lub
w petni immersyjne VR.

uTopiVR.pl

klient

e Uczelnie wyzsze / uczelnie prywatne

e Szkoty poziomu Sredniego i podstawowego (pomoc
dydaktyczna)

e Firmy szkoleniowe

e Klienci indywidualni (uczniowie / nauczyciele) w ramach rynku
korepetydji

plany/potrzeby

Kolejnym etapem rozwoju projektu jest stworzenie docelowej
wersji aplikacji z petnym zakresem funkcjonalnosci. Obecnie
dysponujemy wersjg rozwojowq alfa, ktéra pozwala na
prowadzenie testow i pilotazy, jednak wymaga dalszych prac
technologicznych, optymalizacyjnych oraz integracyjnych przed
skalowaniem komercyjnym.

Rownolegle planujemy budowe rozbudowanej bazy laboratoriow i
interaktywnych doswiadczen VR odpowiadajgcych na konkretne
potrzeby dydaktyczne i szkoleniowe. Obejmuje to zarowno
przedmioty akademickie, takie jak matematyka, fizyka czy jezyki
obce, jak i zastosowania praktyczne: obstuge urzgdzen, symulacje
procesow, trening kompetencji miekkich oraz scenariusze
sytuacyjne.

Istotnym obszarem dziatan pozostaje rowniez promocja i edukacja
rynku. Technologia VR w edukacji wymaga nie tylko wdrozenia
produktu, ale takze budowania Swiadomosdi jej potencjatu,
prowadzenia demonstracji, pilotazy oraz systematycznej pracy z
kadrg dydaktyczng i decydentami w instytucjach edukacyjnych.



kontakt

)s( zentra
P\ +48 575 900 751

zarzad@usezentra.pl

rozwigzanie
N aJW| e ksza Wa rtOéé Zentra to inteligentny system do zarzadzania firma kl | e nt

zaprojektowany z mysig o mikro przedsiebiorcach w Polsce. tgczy
. w jednym miejscu funkcje administracyjne, ksiegowe i organizacyjne, . ..

prO cesu mentorl ﬂgU tO.. . a jego centralnym elementem jest polskojezyczny asystent Al, ktéry Polscy mikro przedsigbiorcy
aktywnie wspiera uzytkownika w codziennym prowadzeniu firmy.
Platforma automatyzuje kluczowe procesy biznesowe; od wystawiania
faktur i zarzadzania dokumentami, przez integracje z KSeF, az po
generowanie formalnych pism i checklist dziatan. Wszystkie dokumenty
firmowe zebrane z réznych zrodet trafiajg do jednego uporzgdkowanego
Srodowiska, co eliminuje chaos informacyjny i ogranicza koniecznosc
7 eS p é+ korzystania z wielu rozproszonych narzedzi.

Asystent Al uczy sie specyfiki dziatalnosci uzytkownika, dzieki czemu

dostarcza kontekstowe podpowiedzi, przypomina o obowigzkach,

sugeruje kolejne kroki oraz prowadzi krok po kroku przez procesy

biznesowe firmy, na ktére czesto mikro przedsiebiorcy nie majg czasu. p | a ny/p Otrze by

...Nnauka weryfikacji swoich pomystow w realny
sposob i kontakty:) Dobre wejscie w Swiat biznesu

Maksymilian Strauss System wspiera takze tworzenie dokumentow oraz podpisywanie ich
Co-Founder podpisem certyfikowanym i dba o zgodnos¢ dziatan z aktualnymi
wymogami formalnymi. Na przestrzeni nastepnych paru miesiecy planujemy:

1.Zwalidowac MVP systemu w rozmowach z mikro
przedsiebiorcami

(_\\ przewag| konku renchne 2.Stworzy¢ rozbudowane Al

-y, - Jakub Zelechowski 3.Zatozy¢ spoike | przeprowadzi¢ pierwsze sprzedaze
- _ Co-Founder Gy it ; 7 A ; prOdUktU
) W przeciwienstwie do rozbudowanych systemaow - niski prog - ‘ ‘ _
- o g e , : ; 4.Brac udziat w wydarzeniach promujgcych produkt (typu
: wejscia i tatwe uzycie, skupienie sie na rozwigzywaniu problemaow ot
mikro przedsiebiorcow, dla ktorych czesto programy nie sg Sipnatian fe
Hubert Chwesiuk dedykowane, a gdy sg, to ograniczajg sie do podstawowych funkgji
. | Co-Founder typu faktury. Dodatkowo, przewagg jest asystent Al, ktory wie
g Y wszystko o firmie i potrafi wykonywac akcje w programie wpisujgc

prompt
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Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

..indywidualne spotkania z mentorami, ktore umozliwiaja
bezposrednig prace nad strategiag rozwoju projektu,
modelem biznesowym oraz kwestiami prawnymi.

Rownie istotne sg uwagi i rekomendacje ekspertow
przekazywane podczas prezentadji projektu. Feedback
od doswiadczonych specjalistow pozwolit zidentyfikowac
potencjlane niebezpieczenstwa i problemy z projektem.

zespot

Victor Abel Murcia Pienkowski
CEO & Co-Founder

-? Karol Nowosad PhD
I COO & Co-Founder

Barttomiej Krol-Jozaga MEng

“ CTO & Co-Founder

ZivaGene

rozwigzanie

Oncotherapy Selector to zaawansowane rozwiazanie firmy ZivaGene,
oparte na sztucznej inteligencji, ktore wspiera onkologéw w doborze
najbardziej optymalnej, spersonalizowanej terapii
przeciwnowotworowej.

Platforma analizuje molekularny i genetyczny profil nowotworu pacjenta,
identyfikujac kluczowe zmiany biologiczne odpowiedzialne za rozwdj choroby.
Nastepnie, wykorzystujac model Al wytrenowany na duzych zbiorach danych
klinicznych i genetycznych, system poréwnuje przypadek pacjenta z podobnymi
historiami leczenia oraz ich wynikami terapeutycznymi.

Rezultatem jest przejrzysty raport kliniczny dla onkologa, zawierajgcy ranking
najbardziej obiecujgcych opdji terapeutycznych wraz z uzasadnieniem
biologicznym oraz odniesieniem do aktualnych danych naukowych.
Oncotherapy Selector przeksztatca ztozone dane genetyczne w konkretne,
praktyczne wskazowki terapeutyczne — skracajgc czas analizy, redukujac
niepewnosc decyzyjng | zwiekszajgc szanse pacjenta na skuteczne, precyzyjnie
dopasowane leczenie.

przewagi konkurencyjne

e Zaawansowany model sztucznej inteligencji
System wykorzystuje model Al, ktory analizuje ztozone zaleznosci pomiedzy
zmianami w profilu molekularnym i genetycznym nowotworu a odpowiedzig
na konkretne terapie. Dzieki zdolnosci przetwarzania ogromnych zbiorow
danych, model identyfikuje wzorce i korelacje, ktére mogg byc trudne lub
niemozliwe do uchwycenia w klasycznej analizie eksperckiej.

e Dopasowanie badan klinicznych
Oncotherapy Selector identyfikuje réwniez badania kliniczne, ktérych kryteria
molekularne i biologiczne najlepiej odpowiadajg indywidualnemu profilowi
pacjenta. Zwieksza to szanse na dostep do nowoczesnych terapii oraz
umozliwia realne wykorzystanie potencjatu medycyny precyzyjnej.

e Wsparcie decyzji klinicznych oparte na danych
System nie zastepuje lekarza, lecz dostarcza uporzgdkowane, analityczne
wsparcie oparte na duzych zbiorach danych i aktualnej wiedzy medycznej,
pomagajac podejmowac bardziej Swiadome i trafne decyzje terapeutyczne.

kontakt

+48 534 966 661
hirszalex@gmail.com

klient

Lekrze onkolodzy oraz Pacjenci cierpigcy na choroby
nowotworowe

plany/potrzeby

1. Dalsze trenowanie i rozwoj modelu Al

Priorytetem jest dalsze udoskonalanie modelu sztuczne;
inteligencji poprzez trenowanie go na coraz wiekszych i bardziej
zroznicowanych zbiorach danych molekularnych oraz klinicznych.
Celem jest zwiekszenie trafnosci rekomendadji terapeutycznych
oraz ciggte podnoszenie jakosci generowanych raportow dla
onkologow.

2. Przygotowanie do ewentualnej certyfikacji medycznej
W zaleznosci od modelu wdrozenia i wymogow regulacyjnych
rynku, planowane jest dostosowanie rozwigzania do standardow
wymaganych dla oprogramowania wspierajgcego decyzje
kliniczne. Jesli bedzie to konieczne, Oncotherapy Selector
przejdzie proces certyfikacji jako wyréb medyczny, tak aby

mogt by¢ w petni zintegrowany z praktyka kliniczna.

3. Budowanie sieci wspétpracy z onkologami

Strategicznym kierunkiem jest rozwoj partnerstw z lekarzami,
osrodkami onkologicznymi i jednostkami badawczymi.
Wspotpraca ta pozwoli na dalsze doskonalenie algorytmu

w oparciu o realne przypadki kliniczne, walidacje skutecznosci
rozwigzania oraz budowanie zaufania w srodowisku medycznym.
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