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kontakt

+48 690 351 112

marcin.konopkal00@gmail.com

arrangementLabs.al

arrangementlabs.ai

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to... rozwigzanie klient

...ustrukturyzowanie naszego biznesu i doprowadzenie produktu Platforma internetowa wykorzystujgca sztuczng inteligencje do S R eerem i mmle e colikeds

do gotowosci rynkowej. Dzigki UnicornHub zbudowalismy automatycznej aranzacji muzycznej. Uzytkownik wgrywa istniejgce nuty Sy e b uczele mulzyczne (przygotovv;l/vvanie R
uporzadkowany model biznesowy, zbadalismy persony klientow (np. utwor fortepianowy), wybiera docelowy sktad instrumentalny i w ciggu na zespoly instrumentalne)

| przeprowadzilismy walidacje rynku, a takze uzyskalismy dostep kilku minut otrzymuje gotowa aranzacje na nowy sktad — nuty do druku « Orkiestry miodziezowe | amatorskie

do ustug z katalogu programu (marketing, pitching, analiza finansowa). (PDF) i plik do dalszej edycji (MusicXML). Narzedzie odpowiada na trzy

Program zmotywowat nas do wdrozenia petnego MVP — produkcyjnie bariery ograniczajace dostep do aranzacji muzycznej: brak kompetendji

dziatajgcego systemu aranzacji — ze zdobytymi pierwszymi aranzacyjnych, koszt zlecenia profesjonalnemu aranzerowi oraz czas

uzytkownikami oraz mechanizmem testowania i oceny modelu realizagji. Na rynku istniejg generatory Al tworzgce nowg muzyke

z udziatem cztowieka (human-in-the-loop). Dzigki temu wychodzimy w formacie audio (Suno, AIVA) oraz edytory nut wymagajace petnych

z programu gotowi do procesu internacjonalizacji kompetencji (MuseScore, Sibelius). Zadne istniejace narzedzie

nie umozliwia automatycznego przepisania istniejgcych nut na inny sktad
instrumentalny z wynikiem w edytowalnym formacie nutowym.

zespor przewagi konkurencyjne plany/potrzeby

Marcin Konopka e SzybkosCiiteracja — aranzacja w minuty zamiast dni/tygodni; wiele Plany:
\ Zatozyciel, DevOps, muzyk, wariantéw w jednej sesji. e WejsScie na rynek niemiecki, a docelowo caty DACH (DE = AT
' rozwoj biznesu i sprzedaz e Praca na WEASNYM materiale uzytkownika — re-instrumentacja — CH).
istniejgcego utworu, a nie generator muzyki od zera. e Pierwsze pilotaze ze szkotami muzycznymi oraz partnerstwa
e Edytowalny wynik — MusicXML + PDF do dalszej pracy w Sibelius / z wydawcami nut.
] Maciej Ksiezak MuseScore / Dorico; arrangementlLabs daje solidny punkt wyjscia, * Praca nad popularyzacjg narzedzia.
[ ﬁ\ Inzynier Al / oprogramowania, rozwaj nie zamkniety produkt. Potrz.eby:. _ . .
7 modeli, finetuning e Pelna kontrola artystyczna — decyzje twércze zostawiamy * Niemieckojezyczna osoba ds. sprzedazy/marketingu.
. cztowiekowi. e Dostep do sieci kontaktow w branzy muzycznej DACH.
o Luka rynkowa w UE — edytory partytur nie generuja, a generatory Al * Wsparcie prawne (prawa do aranzacji, GEMA) oraz budzet na
Jakub Sofinski (kompozycja oryginalna) nie robig re-instrumentacii. ptatng akwizycje.
Kompozytor, aranzer, akordeonista (jakosc  Realna technologia — wiasny model + wlasny zbiér danych + wiasny

muzyczna + sie kontaktow w branzy) finetuning, nie naktadka na inne API.




ADAPTAIN

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...uporzgdkowanie modelu biznesowego, segmentdw klientow,
komunikacji wartosci oraz planu dalszej walidacji produktu. Proces
pomogt rowniez doprecyzowac sposob prezentowania Adaptain
jako technologii rozwojowo-decyzyjnej, a nie wytgcznie aplikagji Al.

zespot

" 3. Jan Szuminski
k i Founder, wizja produktu,
)’

architektura Al, badania uzytkownikow

LY \

a Jakub Burdajewicz
} prototyp $rodowiska immersyjnego VR/XR

Anna Kokot

9 konsultacja terapeutyczna,
3 bezpieczenstwo emocjonalne,
odpowiedzialne projektowanie

Adaptain

rozwigzanie

Adaptain to platforma Al wspierajgca uzytkownikow w rozumieniu
wtasnych wzorcow, decyzji i nawykow w czasie. System prowadzi
rozmowe z uzytkownikiem, analizuje kontekst jego celow, zachowan
| powtarzalnych schematéw, a nastepnie generuje spersonalizowane
insighty oraz rekomendacje dalszych dziatan. Rozwigzanie rozwijane
jest jako technologia rozwojowo-decyzyjna dla osob indywidualnych,
terapeutow i specjalistéw pracujgcych z klientami miedzy sesjami.

przewagi konkurencyjne

Adaptain nie jest zwyktym chatbotem ani aplikacjg z gotowymi
tresciami. System buduje ciggtos¢ pracy z uzytkownikiem, zapamietuje
kontekst, identyfikuje wzorce i pomaga przektadac rozmowe

na konkretne insighty oraz dziatania. W odroznieniu od klasycznych
narzedzi Al, aplikacji medytacyjnych i dziennikéw, Adaptain
koncentruje sie na personalizacji procesu rozwoju w czasie.

Krzysztof Gotofit
strategia wtasnosci

intelektualnej |

ochrona technologii By o
PR Maciej Kawinski

wdrozenie srodowiska
J Y R

kontakt

+48 882 188 344

szuminski@vp.pl

adaptain.app

klient

Pierwszymi segmentami klientow sg osoby indywidualne pracujgce
nad celami, zmiang nawykow i lepszym rozumieniem witasnych
decyzji oraz terapeuci, coachowie i specjalisci, ktorzy potrzebujag
narzedzia wspierajgcego prace z klientem pomiedzy spotkaniami.

plany/potrzeby

Najblizszy etap obejmuje dalszg walidacje produktu, rozwoj
technologicznego rdzenia systemu, dopracowanie wartosci dla
uzytkownikéw indywidualnych i terapeutow, wdrozenie ptatnej
wersji oraz przygotowanie do kolejnej rundy finansowania.
Obecnie Adaptain uczestniczy rowniez w Georgia Startup
Academy by 500 Global - Stage 1.

t Michat Odziemczyk
\ & integracja Al ze
. Srodowiskiem XR
4 Pawet Szostek
iy konsultacje
gl.‘

=3 wdrozeniowe, pilotaz,

o
f\_/] rehabilitacja i sport


https://adaptain.app/

kontakt

Aqua Modulo

ul. Wislana 15 | 43-225 Wola
+48 501 484 155
info@aquamodulo.com
www.aquamodulo.com

Najwieksza wartosc rozwigzanie klient
p roces u M e nto r| ngu to . Hydroterapia dzi$ oznacza basen, kucie Scian, osobne pomieszczenie Model B2B z trzema kanatami dotarcia:

| koszty, na ktore stac tylko duze osrodki. Maty gabinet SI, przedszkole » Prywatne gabinety Integracji Sensorycznej (SI) oraz
proekuce tego, o wiedzeléimy ntucyjie,w korkretry, ntegracine czy placowka NFZ nie mala na o prestrzeni ani budzet spedalsyczne ofrodk renabiltad erapil pediatryczne
uporzadkowany model biznesowy. Rownie wazna byta siec sgrfor Szrleec') kié?emjziap Oos(iavjilc’ vvon:rngisuadqoavvo(l)neysacl)i - . Pr’ze dSkZ' OE - iy e oo N 'Czneé et F:CZbr']l'e) |
kontaktow, ktorg zbudowaliSmy dzieki procesowi inkubacji o e?jt czrile' E P J * OSIOGKI 28 era dtgvvgne przez NFZ prowadzqce renabilitade
i wsparciu mentoréw - sami nie znalezlibysmy jej tak szybko. peuty ) . e , o neurorozwojowq dzled
. . . : Obudowa z medycznych kompozytow na niewielkiej powierzchni miesci
Proces mentoringu pomogi nam zbudowac peiny Business zamkniety obieg wody ze sterylizacjg UV-C oraz wymienne panele ficj dzieci >
Model Canvas i spojrzec na Aqua Modulo oczami rynku, sensorec;/ne kilumrz/ b bellz/ovvejiaskad évviat{ovvod tzkstur ktore Bene’ 'CJ?ntegW 'OSt'ateCZwmbSa Z'e_C' Z'ASD’ e r'nozgowym
a nie tylko projektanta. Duzo juz wiedzieliSmy, ale mentorzy o yt q W ‘ydél o b,k r t?w’ dzieck y'T o ydzi porazeniem Z|eC|ecym|_| = urzEmarm przcejt\'/va'rz'an;ad o
utwierdzili nas w tym, ze idziemy w dobrym kierunku, i dali Srapelita Op_a.so F”e C.) i . = O. . egp . e O. S e. sensory'cznego ~&rHpe |czac'a Ok. 286 1ys. Oziecl miodziezy W
neuroregulagji i wyciszenia, ktore mozna wdrozy¢ praktycznie wszedzie. Polsce (i ok. 240 mIn globalnie).

nam konkretne kontakty, ktore przyspieszyty naszg droge
do klientéw. To wiasnie ta kombinacja - walidagji i sieci - data

nam dodatkowa motywacje do dalszego dziatania. p 7 ewag| ko N ku Fen CyJ ne p | d ny/p Otrze by

Aqua Modulo redefiniuje rynek hydroterapii sensorycznej wobec Jestesmy gotowi do budowy zaawansowanego prototypu
tradycyjnych wanien medycznych i "suchych" pomocy SI. | pierwszej partii produkcyjnej - mamy wyceny realizacji oraz zespot
Cechy produktu: wykonawcow gotowych do wspotpracy. Szukamy inwestora, ktory

e Ultrakompaktowosc - 0,8 m? pomoze nam sfinansowac ten krok.

e Modutowosc e Q3/Q4 2026 - budowa fizycznego, dziatajgcego prototypu MVP

7 e Sterylizacja UV-C w obiegu zamknietym na bazie gotowych rysunkoéw technicznych i wycen CAD + testy
ZeS p O+ e Niska bariera wejscia na rynek hydroterapii beta w 3 placéwkach partnerskich
e Doswiadczenie pacjenta e Q22027 - petne badania laboratoryjne i uzyskanie certyfikagji

medycznej (MDR / znak CE)

e Q42027 - wejscie na rynek polski, sprzedaz pierwszych 150
jednostek do gabinetow z bazy Early Adopters (cel SOM),

* 3 nastepnie ekspansja na rynki DACH i Skandynawii

Agnieszka Czmajduch
Fkspertka terapeutyczna,
zatozycielka Ulmanmed,
dostep do uzytkownikow

Krystian Radamski
Project Manager, I
Analityk biznesowo-techniczny

Magdalena Michna Czyrwik
a.'. Liderka projektu, Projektantka

’ (design spoteczny, projektowanie
N“ uniwersalne)

4
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Ill‘l‘ kontakt

B I M S info@bims.online

MANAGEMENT SYSTEM linkedin.com/in/maciejkordala

Najwieksza wartos¢ rozwigzanie klient

rOCGS u m e nto rl n u tO BIMS to a.plikacja. - Cyfrovvy Dpradca Zarzgdcy Nieruchomoéq. Zarzgdca e Zarzadcy nieruchomodci (wspdlnoty, spétdzielnie, TBS-y, gminy,

p g cee codziennie podejmuje decyzje warte setki tysiecy ztotych: ktory budynek orywatni) - gléwny uzytkownik, podejmuje decyzje na danych
remontowac w pierwszej kolejnosci, jak roztozy¢ budzet, skad wzig¢ na to Z systemu.

...dostep do ekspertéw, ktorzy zweryfikowali pomyst pienigdze - najczesciej na podstawie rozproszonych danych i przeczucia. e Mieszkaricy budynkéw wielorodzinnych - beneficjenci koricowi:

biznesowy, przeprowadzili przez proces rozwoju MVP BIMS to zmienia. Drzejrzystoéé, zaufanie i jasnoéé, na co ida ich pienigdze.

| - CO najcenniejsze - wskazali nieoczywiste kierunki rozwoiju, System wspiera podejmowanie decyzji nakierowanych na optymalizacje e Bankiiinstytucje rynku finansowego - wykorzystujg scoring

ktorych sam bym nie zobaczyt. procesow zarzgdzania i efektywnosc kosztowa: agreguje dane o portfelu, techniczny budynku do oceny ryzyka i kwalifikacji finansowania.
prowadzi analityke predykcyjng, przedstawia scenariusze kosztowe e Firmy ubezpieczeniowe - te same dane o stanie technicznym

| przygotowuje gotowe materiaty - zarowno do podjecia decyzji, jak i do
pozyskania finansowania na inwestycje budowlane. Efekt dla zarzgdcy:
decyzja szybsza, lepiej uzasadniona i pokazujgca mozliwie najlepsze
rozwigzanie realizujgce cele wiasciciela nieruchomosci - zamiast gaszenia
biezgcego pozaru. Opracowano MVP, ktére jest juz testowane na realnych
nieruchomosciach.

wspierajg ocene ryzyka i raportowanie GAR.

plany/potrzeby
przewagi konkurencyjne S

e Q32026 — analiza i wnioski z pierwszego wdrozenia

zespot

. e Wsparcie w analizie i podejmowaniu decyzji - system nie tylko pokazuje dane, ale rekomenduije. e Q42026 — rozwaj technologiczny i kolejne
Maciej Kordala Potrafi powiedzieC rzecz niewygodng (,ten budynek wymaga decyzji teraz"), w odroznieniu od wdrozenia
CEO / Founder generycznego Al/Excela, ktére tylko przytakuja. e 2027 — pelna komerdjalizacja
_ Pracuje jako zarzadca portfela nieruchomosci e Kompleksowe rozwigzanie: diagnoza — plan remontowy — finansowanie - konkurencja Potrzeby:

_ t\ (300+ budynkow i 5000+ lokali); 15 lat w branzy (Mieszczanin, Weles3, Papirus SQL, Fliko) to rozwigzania punktowe (rozliczenia, zalegtosci, . rOZW(S' 5 H: cvberbezp :ctwo. UX

b nieruchomosci przez caty cykl zycia obiektu: media). BIMS jako jedyny domyka catg $ciezke. J WO 5.2arac : C)f erbezpieczenstwo, UA,
projektowanie = budowa —> eksploatacja — e Matching finansowy - scoring techniczny nieruchomosci + dopasowanie do kryteriéw automatyzacja procesow _ .
transakcje. Doswiadczenie w projektach B+R finansowania. tgczy stan budynku z dostepnym pienigdzem - czego dzi$ nie robi nikt na rynku. y kontakt “ QrganlzaCJaml gotowymi przetestowac
(NCBIR, PARP, Erasmus+). Buduje narzedzie, e Efekt sieciowy danych + benchmarking - im wiecej budynkéw w systemie, tym lepsze prognozy i rozwigzanie
z ktorego sam codziennie korzysta - produkt cenniejsze poréwnania (,twdj budynek na tle rynku"). Moat, ktéry roénie sam z kazdym klientem.
powstaje na realnych problemach, Co z tego jest naprawde trwate: founder-fit i metodyka to mocny start, ale z czasem sg do
nie na hipotezach. skopiowania. Prawdziwa, rosngca obrona to kombinacja dane x efekt sieciowy x koszty zmiany x

regulacja - i w to warto inwestowac najmocniej.


mailto:info@bims.online
http://linkedin.com/in/maciejkordala

kontakt

+48 665 866 907

adrian.kucharskiak@gmail.com

Cashhero

kacper.wieczorek.exe@gmail.com

DG HERS

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to... rozwigzanie klient

.Jako najwieksza warto$¢ Mentoringu jako Cashhero uznajemy Cashhero to aplikacja mobilna odpowiadajaca na potrzebe edukadi Klientem bezposrednim dla naszej aplikacji jest wiasnie
sam dostep do wielu poteznych mézgdw ze $wiata biznesu, ktérzy mtodziezy w przedziale 12-20 lat w zakresie finansow osobistych oraz mitodziez o wyzej zakreslonym przedziale wiekowym,
pomagali nam na bierzagco w dopracowywaniu samego produktu, ogolnie pojetego wellbeingu(z naciskiem na zdrowie fizyczne, psychiczne a klienta posrednim sg szkoty oraz instytucje finansowe.
jego prezencji, rozwigzywania konfliktéw/problemdéw z ktérymi oraz rozwoj kompetendji). Aplikacja osigga to za pomoca rywalizadji

mierzyliémy sie lub mierzymy nadal. Nieocenionym wktadem byty polegajgcej na wrzuceniu gracza w specjalnie stworzone przez nas

spotkania z Karoling i Tomkiem, ktérzy na bierzaco byli z nami srodowisko petli decyzyjnej w trakcie, ktore mierzy sie on z wyzwaniami

oraz to nie jest zbyt piekne stowo, ale uwazam, ze istotne pilnowali czekajacymi na niego w dorostym zyciu.
nas, abysmy dowozili w formie i terminach ustalonych. Odpowiedz

na to zagadnienie jest dla nas diabelnie trudna, poniewaz

jestesmy podzieleni kompetencyjnie w ramach zespotu i kazdy

z nas wyniost bardzo unikalng dawke wiedzy z poszczegdlnych

T Se s ee - przewagi konkurencyjne plany/potrzeby

przynajmniej z czescig z nich nawet po zakonczeniu programu.

Przewagami konkurencyjnymi w ramach naszego rozwigzania jest fakt, Co do dalszych plandw, jesteSmy aktualnie w trakcie rozmow
7 iz gra zostata stworzona bezposrednio przez ludzi, ktorzy rozumiejg z bardzo powaznym potencjalnym partnerem. Wspotpraca z nim
ZeS pO’I' aktualng potrzebe rynku, co wazne rowniez na wtasnej skorze mieli oni bedzie oznaczata dla nas automatyczne przygotowania do
okazje doswiadczy¢ braku edukacji finansowej w systemie szkolnym. faktycznego wejscia na rynek. Potrzeby definiujemy aktualnie
- _ , Kacper Dodatkowo klient ma okazje do podejmowania wielu dziatan, ktére juz jako dalszg pomoc ze strony mentorow z naciskiem na aspekty
- Al “lies W”?WSk' 9 Wieczorek na bardzo wczesnym etapie interesujg wielu mtodych ludzi, a u nas prawne, ksiegowe, korporacyjne oraz prezentacyjne.
WP SoeerIs: Marketing & moze on doswiadczac i uczyC sie w bezpiecznym, a jednoczesnie
COTOWRER . growth specialist, maksymalnie realistycznym Srodowisku, o czym Swiadczy na przyktad
Co-owner dywersyfikacja geograficzna dotyczacg kosztow zycia.
< Adrian Kucharski Mateusz
g. Sales & law P Wasilewski
‘ specialist, IT dev specialist,
e Co-owner rf Co-ovanr


mailto:adrian.kucharskiak@gmail.com
mailto:kacper.wieczorek.exe@gmail.com

kontakt

+48 884 788 799
kontakt@dunno.com.pl

dunno.com.pl

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...mozliwos¢ przetozenia pomystu spotecznego

| technologicznego na realne, testowalne rozwigzanie, ktére
odpowiada na potrzeby uzytkownikow. Mentoring pomogt
nam uporzadkowac rozwoj produktu, lepiej zrozumiec
potrzeby klientow, unikngc bteddw na etapie prototypu oraz
przygotowac Dunno do dalszych testow, wdrozen i rozmow
z partnerami. Dzieki pracy z mentorami moglismy szybciej
zweryfikowac zatozenia, dopracowac funkcje aplikacji

I rozwijac¢ projekt w sposob bardziej Swiadomy

zespot

= -T Maciei Pvtk
7 aidlig] e (i .6 Kacper

i~ Project Manager / S .
J & ) :;.\ Koncewicz
\ Developer Al - =3

\ Developer
/5{(" % Martyna el Maria
- "'_‘; Maminska / J i\,\ Gradziel

PR / Sales 4 %" Graphic

7,"""’;'.:
/;///iﬁl Representative | Designer

rozwigzanie

Dunno to aplikacja wspierajgca komunikacje samopoczucia, boélu i potrzeb
U 0SOb z niepetnosprawnoscig intelektualng, ASD, zespotem Downa oraz
innymi trudnosciami komunikacyjnymi. Rozwigzanie opiera sie

na autorskim jezyku wizualnym ,dunnosi” — prostych postaci, ktére
pomagajg uzytkownikowi nazwac i pokazac swoj stan w bardziej intuicyjny
sposob niz klasyczne skale bolu czy formularze.

Aplikacja umozliwia codzienne zaznaczanie samopoczucia, lokalizacji bolu,
jego rodzaju, intensywnosci oraz czynnikow takich jak sen, apetyt,
aktywnosc czy leki. Dzieki temu opiekunowie i specjalisci moga
obserwowac trendy, szybciej zauwazac niepokojgce zmiany i lepiej
przygotowywac sie do rozmow z lekarzem lub terapeuta.

przewagi konkurencyjne

Dunno tgczy prostote komunikacji wizualnej z praktycznym zbieraniem
danych o stanie uzytkownika. W odréznieniu od klasycznych dzienniczkow
zdrowia, formularzy czy skal bolu, aplikacja jest projektowana z myslg o
osobach, ktére nie zawsze potrafig opisac swoje potrzeby stowami.
Najwazniejsze przewagi to:
e autorski jezyk “dunnosi” dopasowany do 0sob z trudnosciami
komunikacyjnymi,
e mozliwos¢ codziennego monitorowania samopoczucia i czynnikow
wptywajgcych na zdrowie,
e tworzenie historii i trendéw pomocnych dla opiekundw, terapeutow
i lekarzy,
e prosty, angazujacy proces oparty na gamifikacji zamiast
skomplikowanych formularzy,

klient

Gtownymi klientami Dunno sg rodzice, opiekunowie, terapeudi,
nauczyciele oraz placowki pracujgce z osobami z trudnosciami
komunikacyjnymi

plany/potrzeby

W okresie wakacyjnym planujemy przeksztatci¢ aktualny
prototyp, wykorzystywany obecnie w celach badawczych

| testowych, w petnowartosciowe MVP gotowe do pierwszego
wdrozenia. Kluczowe bedzie dopracowanie najwazniejszych
funkcji aplikacji, poprawa doswiadczenia uzytkownika oraz
przygotowanie rozwigzania do testow w realnym Srodowisku
z udziatem opiekundw, specjalistow i placowek.

W kolejnym kroku planujemy dotgczy¢ do platformy startowej,
aby uzyskac¢ wsparcie w pierwszych etapach prowadzenia
dziatalnosci gospodarczej, walidacji modelu biznesowego,
rozwoju produktu oraz przygotowania projektu do dalszego
finansowania i skalowania.


mailto:adrian.kucharskiak@gmail.com
http://dunno.com.pl/
mailto:kacper.wieczorek.exe@gmail.com

kontakt

+48 570 087 070
homdu.app@gmail.com

homdu.pl

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...uporzadkowanie kierunku rozwoju, spojrzenie z zewnatrz
na model biznesowy oraz pomoc w przejsciu od produktu
technologicznego do realnie skalowalnego biznesu.

zespot

A

Jakub Matwiejczyk

’VA Pomystodawca i Tworca homdu.
N/

» Projektant / UX/UI Designer, iOS Developer

rozwigzanie

homdu to mobilny asystent budowy i remontu, ktéry pomaga
uporzadkowac caty proces inwestydji - od pierwszych decyzji, przez etapy
prac, az po dokumenty, budzet i codzienng organizacje.

Zamiast szukac informacji w notatkach, wiadomosciach, segregatorach

| dziesigtkach folderow, mozesz prowadzi¢ swojg inwestycje w jednym
miejscul.

W homdu mozesz:

» dodac swojg budowe lub remont,

» Sledzi¢ etapy inwestycji,

» zapisywac wazne dokumenty, zdjecia i pliki,

» kontrolowac budzet,

* korzystac z praktycznych poradnikow,

* prowadzi¢ dziennik inwestycji,

* mie¢ najwazniejsze informacje zawsze pod reka.

Aplikacja zostata zaprojektowana z myslg o osobach, ktére budujg dom,
wykanczajg mieszkanie od dewelopera albo planujg wiekszy remont.
homdu pomaga zmniejszy¢ chaos, lepiej planowac kolejne kroki |
podejmowac decyzje z wiekszym spokojem. Jedna aplikacja do catej
inwestydji.

przewagi konkurencyjne

Nowoczesny design, prostota obstugi, podejscie mobile-first oraz potgczenie

funkgji organizacyjnych z wartosciowymi tresciami eksperckimi i partnerskimi.

Homdu nie jest tylko aplikacjg do notatek - prowadzi uzytkownika przez caty
proces budowy i remontu i jest juz dostepna w sklepie App Store.

klient

Homdu kierujemy do dwoch grup: uzytkownikow indywidualnych
budujgcych lub remontujgcych dom/mieszkanie oraz partneréw B2B,
ktorzy chcg dotrzec do inwestora na wczesnym etapie podejmowania
decyzji zakupowych.

plany/potrzeby

Dalszy rozwdj aplikacji, pozyskanie pierwszych partnerow B2B,
zwiekszanie bazy uzytkownikdéw oraz rozbudowa modutu tresci |
CMS. Kluczowe potrzeby to wsparcie w sprzedazy B2B, strategii
skalowania i walidacji modelu biznesowego.


mailto:homdu.app@gmail.com
http://www.homdu.pl/
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C Kitchen Pays

Najwieksza wartosc

procesu mentoringu to...

..mozliwos¢ zweryfikowania kluczowych zatozen oraz
uporzadkowania kwestii prawnych, finansowych
I operacyjnych przed uruchomieniem MVP.

zespot

Artem Zurawlev

»‘|\
(Al

Olga Misilevich y by

. CMO i Co-
i Founder “

A

e A

(o
CTO i Co- il
Founder ﬁ{{@]‘f

Yegor Yefimchik
CCO i Co-
Founder

Vadzim Nikifarau
CEO i Co-Founder

Kitchen Pays

rozwigzanie

Kitchen Pays to platforma marketplace, ktora tgczy restauracje
posiadajgce niewykorzystane godziny pracy kuchni z matymi
przedsiebiorcami gastronomicznymi potrzebujgcymi profesjonalne;
przestrzeni do produkdji.

Dzieki elastycznemu wynajmowi na godziny restauracje mogg generowac
dodatkowy przychod, a najemcy unikajg kosztow dtugoterminowego
najmu i wiasnej kuchni.

Platforma zapewnia prosty proces rezerwacji, weryfikacje lokali oraz
bezpieczne zasady wspotpracy miedzy obiema stronami.

przewagi konkurencyjne

ELASTYCZNOSC zamiast dtugoterminowych zobowigzan
BEZPIECZNY proces i ZWERYFIKOWANI uzytkownicy
NOWE ZRODLO PRZYCHODU dla restauradji

SZYBKIE DOPASOWANIE podazy i popytu

kontakt

+48 506 179 577
yegor@kitchenpays.com

klient

Naszym klientem sg restauracje z niewykorzystang
kuchnig oraz mali food-przedsiebiorcy, ktérzy chcg
skalowac produkgcje, ale nie majg wtasnego zaplecza
gastronomicznego.

plany/potrzeby

Naszym kolejnym krokiem jest uruchomienie MVP

| pilotazu w Poznaniu oraz Warszawie, pozyskanie
pierwszych restauracji i najemcow oraz przetestowanie
modelu rezerwadji i abonamentu. Do dalszego rozwoju
potrzebujemy wsparcia prawnego, dostepu do partneréw
branzowych oraz finansowania na wdrozenie i skalowanie
platformy.


mailto:yegor@kitchenpays.com

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

..mozliwos¢ zweryfikowania zatozen biznesowych

z doSwiadczonymi mentorami, uporzgdkowania modelu
biznesowego oraz przeprowadzenia badan z potencjalnymi
uzytkownikami. Program pozwolit nam lepiej zrozumiec
potrzeby rynku, dopracowac propozycje wartosci

| przygotowac projekt do kolejnych etapéw rozwoju.

zespot
@ Damian Piasecki
“ Tech Leader

.;‘w Bogdan Wanatko
i Operational Manager

- Kacper Koszkato
w Product & Strategy Lead

NXXIO GYM

rozwigzanie

NXXIO to sieC prywatnych studiow treningowych dostepnych
na godziny, ktéra tgczy komfort indywidualnego treningu

z inteligentnym wsparciem Al analizujgcym poprawnosc
wykonywanych ¢wiczen.

przewagi konkurencyjne

e Prywatne studio treningowe dostepne 24/7
e Inteligentne wsparcie Al analizujgce technike ¢wiczen

e Potgczenie komfortu treningu indywidualnego z dostepnoscia

cenowgy
e Model tatwy do skalowania dzieki modutowym jednostkom
e Szybkaiw petni cyfrowa obstuga przez aplikacje

kontakt

+48 512 187 438

k.koszkalo10@gmail.com

klient

Osoby chcgce trenowac sitowo w komfortowych
warunkach, ktore unikajg tradycyjnych sitowni z powodu
braku prywatnosci, leku przed oceng lub niepewnosci

co do poprawnosci wykonywania ¢wiczen. Dodatkowo
klientami sg osoby, ktore chcg korzystac z treningu
wspieranego (wirtualny trener), a ze wzgledu na lokalizacje,
w ktorej bedg umieszczone nasze sitownie - osoby

z ograniczonym dostepem do duzych centrow fitness.

plany/potrzeby

e Budowa i uruchomienie pierwszego prototypu (MVP)

e Dalsza walidacja rozwigzania z uzytkownikami

e Rozwdj technologii Al i aplikacji mobilne]

e Analiza prawna oraz przygotowanie modelu operacyjnego
e Pozyskanie partnerow i finansowania na pilotaz


mailto:k.koszkalo10@gmail.com
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(PassionMania

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...dostep do praktycznej wiedzy mentorow branzowych,
ktorzy dzieki swojemu doswiadczeniu pomagajag
identyfikowac kluczowe wyzwania, rozwiewac
watpliwosci i podejmowac trafniejsze decyzje.

Julia Zak
Merytoryka rozwigzania,
Kontakt z klientem

Y 2%,

Beata Podgorska
Programowanie,
Zadania techniczne

PassionMania

rozwigzanie

Platforma typu marketplace, ktéra - z pomocg Al - pozwala szukac

i rezerwowac zajecia dodatkowe dla siebie i swoich bliskich.

Dla organizatorow platforma stanowi kanat dotarcia do nowych klientow,
W Nnizszej cenie niz marketing tradycyjny i utatwia zarzgdzanie dziatalnoscig
dzieki funkcjom takim jak: automatyzacja zapisow, rejestr
wptywow/wydatkow, komunikator itp. Osobom chcgcym podjgé aktywnosce
platforma skraca czas wyszukania zajec (dzieki filtrowaniu lub pomocy
asystenta Al) oraz pomaga szybko je zarezerwowac i optacic.

przewagi konkurencyjne

przekierowanie wiadomosci na komunikator wybrany przez uzytkownika,
opinie 0sob realnie uczestniczgcych w zajeciach, statystyki wyswietlen
ogtoszen, asystent Al pomagajacy wybrac zajecia

kontakt

+48 601 675 275

kontakt@passionmania.pl

klient

Mali i Sredni organizatorzy zaje¢ dodatkowych oraz
0soby szukajgce zajec dla siebie lub swoich dzieci.

plany/potrzeby

Poczatkowo dziatamy w Lublinie. W sierpniu dokonamy
wdrozenia systemu u pierwszych organizatorow i przetestujemy
platforme. We wrzesniu planujemy wprowadzic rozwigzanie na
rynek. Ze wzgledu na poczatek roku szkolnego przeprowadzimy
akcje promocyjne w szkotach, domach kultury itd. Od przysztego
roku planujemy rozszerzac dziatalnos¢ na inne miasta w Polsce.


mailto:kontakt@passionmania.pl

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...przede wszystkim poznanie prawdziwych potrzeb
klientow - okazato sie, ze czesto roznig sie od tego, co sami
na poczatku zaktadalismy. Dzieki mentorom rowniez
poprawilismy zdolnos¢ prezentowania naszego pomystu
na scenie, dowiedzieliSmy sie, jak integrowac system

z narzedziami Al oraz wspolnie z nimi oszacowalisSmy zarys
przysztych kosztéw zwigzanych z utrzymaniem i rozwojem
projektu.

zespot

P . < Bruno
j Joanna Zdebiak 23 Bartkowiak
Frontend a Full-Stack
Developer Developer
Tomasz Skubisz :
Stawomir
Backend ; :
Stojanowski
Developer
Support

ResNow

rozwigzanie

Jest to system rezerwacji stolikow w restauracjach, umozliwiajgcy
klientom wybranie konkretnego stolika z mapy sali i konkretnego
dania juz w momencie rezerwadji (restauracja moze zaczac
przygotowywac positek szybciej, co skraca czas oczekiwania).
Restauratorom utatwia planowanie zakupu potrzebnych sktadnikow
i zarzadzanie sala.

przewagi konkurencyjne

Potgczenie dwoch funkcjonalnosci: wizualnego wyboru konkretnego
stolika na interaktywnej mapie sali oraz mozliwosci zamowienia dan
jeszcze przed przyjsciem do lokalu. Konkurencja oferuje albo
rezerwacje bez mozliwosci wyboru miejsca albo samo menu bez
mozliwosci zamowienia positkow z wyprzedzeniem.

kontakt

+48 733 047 704

+48 668 514 141
tskubisz04@gmail.com
bartkowiakbruno22@gmail.com

klient

Posiadamy 2 segmenty klientow:
e B2C - klienci restauradji
e B2B - restauracje.

plany/potrzeby

Konczymy dopracowywanie aplikacji na podstawie feedbacku

z wywiadow. Planujemy przeprowadzic testy z kilkoma lokalami,
ktore juz wczesniej zgtosity zainteresowanie wspotpraca.

Na podstawie ich opinii wprowadzimy ostatnie poprawki. Najpierw
chcemy sie skupi¢ na tych kilku klientach, zeby dopracowac
produkt w rzeczywistych warunkach - jesli wszystko pojdzie
dobrze, chetnie rozszerzymy dziatanie na kolejne restauracje,
poniewaz nasz system od poczatku byt projektowany z myslg

0 skalowaniu.

Jesli chodzi o potrzeby, to potrzebujemy kapitatu na rozwdj oraz
partnerow, ktorzy pomogg nam w dotarciu do szerszego grona
restauracji.


mailto:tskubisz04@gmail.com
mailto:bartkowiakbruno22@gmail.com

kontakt

+48 606 286 737

+48 501 759 680

+48 603 752 668
julitabalcerek@gmail.com
tatiana.stankiewicz@gmail.com
anna.m.wieczorek@gmail.com

Najwieksza wartosc rozwigzanie klient

p ro CeS u m e nto r'| ngu to o RISE to platforma szkoleniowo-rozwojowa (dziatajgca w modelu SaaS B2B) e B2B (Firmy 50+ pracownikéw): Dla organizacji o ztozonej
stworzona z myslg o organizacjach oraz menedzerach. Jej gtownym celem strukturze menedzerskiej (co najmniej dwa poziomy zarzgdzania),
jest podnoszenie efektywnosci lideréw oraz budowanie dobrostanu firm borykajgcych sie z wysokg rotacjg kadr, niskim wskaznikiem

e Dostep do wszechstronnej wiedzy wspierajgcej rozwoj start-

upow, mozliwos¢ wspdtpracy ze znakomitymi ekspertami - zavvodovye/go przyczyniajac.sie.je.dnoczgénie do, przecivvdziaJrania rotad zadow'olehia pra.coyvnikévv (e'N PS), Organi;alcji, ktére intgnsywnie
mentorami, dogwiadczonymi praktykami praCOWﬂllfQW. Gtowne ;.ajrozema.l fUﬂ'kCJOﬂaMOSCIZ rosng i ZWIQKSZ&%J@'HCZbQ SWOIC”h praco\/’\/m,kov\/ lub planujg
e Wysokiej jakosci, ambitny i intensywny program, ktdry byt ® Rozwo) .kompete'nq| merpdzgrskmh transformaqe/zmane strategli oraz QZ|a+ow HR/L&,D ,
sporym wyzwaniem, ale i réwniez ogromng przyjemnos$cig ® VWsparcie zdrowia organizacyJnego poszukujacych efektywnych mechanizmow wsparcia rozwoju kadry
» Optymalizacja kosztow i retendja menedzerskiej. Stuzy takze dziatom Compliance do raportowania

rozwijania naszych kompetencji.

e | udzie - mozliwosc pracy z ludzmi petnymi pasji, ktorzy , : , . e -
7 duzym zaangazowaniem wspierali nasz projekt e B2C (Odbiorcy indywidualni): Dla liderdw, kierownikow

. . ! . . , i menedzerdéw, na roznych szczeblach, ktdrzy chcg rozwijaé swoje
i wspomagali w wypracowaniu najlepszych rozwigzan. Y Y 9 J J

e Nasze Mentorki - Edyta i Agnieszka, dzieki ktérym nie p rzewagl kO n kU I"e n CyJ n e kompetencje zarzadcze, a nie majq wsparcia organizadj.

stracitySmy wiary, ze to co robimy ma sens i jest potrzebne.

wskaznikow ESG/CSRD.

e Rynek jest zajety fragmentarycznie, zadna inna platforma/ aplikacja
nie oferuje spojnego ekosystemu leadership + wellbeing + mentoring/
coaching (z udziatem cztowieka) + Al + lokalnos¢ PL/CEE w przystepne]
plany/potrzeby
e RISE ma realng, unikalng przestrzen rynkowg jako "zintegrowany
7 ekosystem", w kontrascie do narzedzi punktowych i doraznego e Pozyskanie finansowania poprzez Platformy Startowe
Zes p O‘I' wsparcia (szkolenia/ coaching raz na jakis czas). na rozwdj Saas.
e Przygotowanie do pilotazy.
e Pozyskanie klientéw B2B do pilotazy i ich przeprowadzenie.

- Julita Balcerek, dr, MBA =N\ Aleksandra Stankiewicz Jﬂ gnna&V\:Fe{czorek
= CEO & Founder e~ - Rozwdj & Dobrostan T P> , ,
< _. & A Menedzer z ponad 15-letnig praktyka
,«} Menedzer C-level z ponad Ekspert merytoryczny, coach, 63 : ,
[y . . . : : w wieloaspektowym budowaniu
e | | 15-letnim doSwiadczeniem trener z 20-letnim stazem

i skalowaniu organizacji,


mailto:julitabalcerek@gmail.com
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mailto:anna.m.wieczorek@gmail.com

A SmartShelter

SmartShelter

kontakt

kontakt@smartshelter.pl

smartshelter.pl

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...Zrozumienie, ze aby naprawde pomaoc zwierzetom

w znalezieniu domu, najpierw trzeba da¢ odpowiednie
narzedzia samym schroniskom. Mentoring nauczyt nas
rozmawiac z rynkiem i sprawdzac kazdy pomyst w realnych
eksperymentach. To wtasnie te rozmowy i bezposrednie
wejscie w Srodowisko schronisk pokazaty nam, jak pilne

I niezaspokojone sg ich potrzeby organizacyjne oraz prawne.
Odpowiedzig na nie jest SmartShelter. ZmieniliSmy kolejnosc
wdrazania naszych zatozen, dopasowujgc sie do realiow -
zmienita sie droga, ale cel pozostaje ten sam.

zespot

Piotr Tomalak Rafat Wozniak
Team Leader / Account Manager /

S N Mobile Developer (/[ ";‘r‘r s ff [ Datascientist

i JJ’

:. Wiktor Szewczyk ! JalTle R EElrEls
. ~ Backend Developer / Frontend Developer/
o : DevOps Engineer \ > LU DeEsiger

rozwigzanie

SmartShelter to system operacyjny, ktory utatwia codzienne
funkcjonowanie schronisk dla zwierzagt. Naszg bezposrednig odpowiedzig
na nowe przepisy (rozporzadzenie obowigzujgce od marca 2026 roku) jest
modut cyfrowe] ewidencji spacerdw, z ktérego z powodzeniem korzysta juz
pierwsza placéwka - Schronisko dla Zwierzat w todzi.

Rozwigzanie radykalnie upraszcza prace: wolontariusz rozpoczyna i konczy
spacer jednym dotknieciem ekranu po zeskanowaniu kodu QR na kojcu.

Z kolei administrator schroniska zyskuje intuicyjny panel internetowy do
koordynacji zespotu i generowania oficjalnych raportéw dla inspekdji
weterynaryjnej w kilka sekund.

Docelowo SmartShelter obejmie petne spektrum dziatan - od kartoteki
weterynaryjnej po procesy adopcyjne. Stworzymy ekosystem tgczgcy
schroniska ze spotecznoscig osob gotowych do pomocy. Bo adopgja to cel,
a nasza infrastruktura to droga do jego osiggniecia.

przewagi konkurencyjne

1. Oszczednos¢ czasu

Ewidencja spacerow tworzy sie sama w bezpiecznej chmurze, a kompleksowy raport na
potrzeby kontroli Powiatowego Inspektoratu Weterynarii generuje sie w kilka sekund.
Pracownicy majg wiecej czasu na opieke nad zwierzetami.

2. Intuicyjny interfejs

Wyjscie na spacer wymaga jedynie skanu kodu QR z kojca i jednego klikniecia. Dzieki tej
prostocie aplikacje bez problemu obstuzg zaréwno nastoletni wolontariusze, jak i osoby
starsze.

3. Brak limitu urzadzen

Panel webowy oraz aplikacja mobilna dziatajg w chmurze bez koniecznosci instalacji.
Caty zespot moze korzystac z systemu bez optat za pojedyncze stanowiska.

4. Zgodnosc z przepisami

Projekt rozwijamy we wspotpracy ze wspotautorem rozporzadzenia (Dz.U. 2026 poz.
154). Dzieki temu produkt powstaje w petnej zgodzie nie tylko z literg prawa, ale
rowniez z intencjg regulatora.

klient

1. Schroniska, fundacje i organizacje prozwierzece (B2B)

Podmioty zarzgdzajgce placéwkami dla bezdomnych zwierzat oraz
wspotpracujgce z nimi jednostki samorzgdowe.

2. Osoby zainteresowane adopcjg i mitosnicy zwierzat (B2C)
Uzytkownicy indywidualni, ktorzy chcg odpowiedzialnie przygarnac
zwierze lub wspierac dziatania placowek.

plany/potrzeby

1. Ekspansja rynkowa oraz komercjalizacja rozwigzania

Rozszerzymy program pilotazowy o kolejne placowki oraz uruchomimy
regularng sprzedaz poza dotychczasowym Srodowiskiem testowym.

2. Stworzenie kompletnego systemu zarzgdzania placowka

Rozbudujemy narzedzie na podstawie potrzeb zgtaszanych przez schroniska,
aby stworzy¢ system do kompleksowego zarzadzania catg placowka.

3. Uruchomienie modutu dla mitosnikow zwierzat

Docelowo udostepnimy platforme osobom prywatnym, ktéra na podstawie
biezgcych danych ze schronisk utatwi adopcje i zaangazuje spotecznosc.
Potrzeby:

1. Dotarcie do kluczowych partneréw

Szukamy bezposrednich polecen i rekomendacji do osob decyzyjnych

w schroniskach, fundacjach oraz urzedach gmin.

2. Wsparcie w procesach sprzedazowych

Potrzebujemy mentoringu ekspertéw, ktorzy pomogg nam utozyc strategie
rozmow biznesowych oraz sprawnie przechodzi¢ przez procedury
urzedowe.

3. Kapitat na rozwdj i skalowanie projektu

Szukamy inwestorow, ktérzy uwierzg w naszg wizje i pomogg sfinansowac
dalsze prace technologiczne oraz dynamiczne wejscie na rynek.


mailto:kontakt@smartshelter.pl
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SupLOAD

supLOAD

+48 692 872 061
+48 665 082 072
adrian.sz@supload.eu
pawel.kurek@supload.eu

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...lepsze zrozumienie budowania projektu, przeprowadzone
eksperymenty dajgce zrozumienie potrzeb rynkowych.
Mentoring to takze Swietna pomoc w lepszym przygotowaniu
sie do dalszej pracy nad projektem.

zespot

‘h Adrian Szatadzinski

)
S Co-Founder & CEO |
A g Rozwdj Produktu i Biznesu

4

Pawet Kurek
CO-Founder & CTO |
Rozwdj platformy

L

rozwigzanie

supLOAD to zintegrowana platforma operacyjna dla firm transportowych
I spedycyjnych, ktora porzadkuje realizacje transportu w jednym
srodowisku cyfrowym. System integruje komunikacje z klientami oraz
kierowcami, porzgdkuje dokumenty transportowe oraz statusy realizadji
zlecen ograniczajgc chaos rozproszonych narzedzi takich jak e-mail,
komunikatory, telefon czy mapy internetowe. Celem platformy jest
zwiekszenie bezpieczenstwa zwieranych transakgji/zlecen, przejrzystosci
I efektywnosci operacji transportowych oraz umozliwienie fakturowania i
rozliczania transakdji.

przewagi konkurencyjne

e jedno srodowisko dla catego cyklu zlecenia transportowego

e jedno srodowisko do weryfikacji kontrahentow i zamawiania
raportow

e aplikacja mobilna kierowcy do wydawania dyspozydji, wymiany
informacji i monitorowania aktywnosci/lokalizacji

e system TMS z wiasng gietda

e mechanizm bezpiecznych ptatnosci

klient

Firmy transportowe i spedycyjne z sektora MSP

plany/potrzeby

Planujemy uruchomic testy z firmami transportowymi

| spedycyjnymi i stopniowo uruchamiac kolejne moduty naszej
platformy. Po zakonczeniu programu chcemy dostac sie

do Platformy Startowej Unicorn Hub 2.0

Potrzeby: potrzebujemy nawigzania wspotpracy z radcg
prawnym, ktory pomoze nam w stworzeniu regulaminu
platformy.

kontakt


mailto:adrian.sz@supload.eu
mailto:karolina@duocarekids.com

kontakt

3 TheappiSt TheappiSt +48 575 409 310

angelika@theappist.com

Najwieksza wartosc rozwigzanie klient

p Frocesu me nto Il ngu tO ., Theappist to platforma wspierajgca proces psychoterapii pomiedzy Naszymi klientami sg psychoterapeuci, psychologowie, poradnie
sesjami. taczy w jednym ekosystemie terapeute i pacjenta, zdrowia psychicznego oraz kliniki terapeutyczne. Ostatecznymi

.mozliwoé¢ skonfrontowania naszych zatozer biznesowych umozliwiajgc prace terapeutyczng poza gabinetem. Rozwigzanie beneficjentami rozwigzania sg pacjenci, ktérzy otrzymuijg ciggtosc

| produktowych z doéwiadczeniem ekspertéw, przyspieszenie oferuje narzedzia do monitorowania samopoczucia, realizacji zadan wsparcia pomiedzy sesjami i wieksze zaangazowanie w proces
terapeutycznych, psychoedukacji, komunikacji oraz zarzgdzania terapeutyczny.

procesu podejmowania decyzji oraz dostep do wiedzy

i kontaktow, ktore pomagajg skuteczniej rozwijac startup.
Szczegolnie cenimy praktyczne wskazowki dotyczgce
skalowania biznesu, strategii sprzedazy oraz budowy
produktu odpowiadajgcego na realne potrzeby rynku.

procesem terapii. Wspiera terapeutow w dokumentagji, organizagji
pracy oraz personalizacji wsparcia dla pacjentow.

zespot przewagi konkurencyjne plany/potrzeby

e Kompleksowe wsparcie zaréwno terapeuty, jak i pacjenta w jednym Obecnie rozwijamy MVP i prowadzimy walidacje produktu
narzedziu. z terapeutami oraz przysztymi uzytkownikami. Kolejne kroki
/ e Skupienie na procesie terapeutycznym pomiedzy sesjami, a nie obejmujg uruchomienie pilotazowych wdrozen, pozyskanie
e a" Borys Czapka - Mateusz Wytgcznie na administracji gabinetu. pierwszych ptacgcych klientéw oraz przygotowanie do
1\ - Alirfieal Acicer Ny ) Wolniarski e Personalizacja Sciezki terapeutycznej i materiatéw dla pacjentow. skalowania produktu na rynek polski i europejski. Poszukujemy
!/ % \ v“ / Technology Lead e Mozliwos¢ monitorowania postepow terapii i zwiekszania wsparcia w zakresie strategii go-to-market, budowy partnerstw,
zaangazowania pacjentow. rozwoju produktu oraz finansowania dalszego wzrostu.
e Rozwigzanie tworzone we wspotpracy z terapeutami i oparte na
realnych potrzebach rynku.
Angelika .
Wolniarska Karol.lna
Product & Wolniarska

flnt /‘//a Crowth Lead Clinical Advisor
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kontakt

+48 602 207 802
lukasz.migda@trivo.life

www.trivo.life

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...do tej pory to lepsze zrozumienie ekosystemu
startupowego: jak dziatajg programy akceleracyjne, czego
realnie oczekujg inwestorzy na tym etapie, i jak
dyscyplinowac proces walidacji zamiast budowac

na zatozeniach. Jako founder z doswiadczeniem
korporacyjnym, nie startupowym (Bayer, T-Mobile),

to konkretna luka, ktorg mentoring domyka szybciej niz
samodzielna nauka metodg prob i btedow.

zespot

- Markus Baltzer
. Advisory Board,

S Business strategy,

| . ex-CEO Bayer CEE

bl & Président Bayer
Pharma France

tukasz Migda
TRIVO Founder

4
Vs

Anna Jakubczak-

Pawelec Tomasz Zysko
Advisory Board, Advisory Board,
Metodologia Ultramarathoner e.g.

treningowa, 3x

Olympian (Sydney -

Athens - Beijing)

Badwater 135, US
Death Valley

rozwigzanie

TRIVO to inteligentna platforma coachingowa dla biegaczy amatorow

i treneréw biegania. Rozwigzanie oparte o algorytmy sztucznej inteligendji
(GenAl i machine learning), tgczace dane z urzadzen wearable (np.
Garmin, Polar, Suunto) z eksperckg metodologig olimpijskg i petnym
wsparciem multidyscyplinarnym: kardiolog sportowy, psycholog sportu,
fizjoterapeuta, dietetyk. System w oparciu 0 zroznicowane parametry
biometryczne w czasie rzeczywistym analizuje stan organizmu, ocenia
gotowosc¢ treningowg oraz przewiduje ryzyko kontuzji, przekazujgc
stosowne rekomendacje. W przeciwienstwie do generycznego Al, decyzje
systemu opierajg sie na regutach wypracowanych przez ekspertéw

dziedzinowych, nie tylko na wzorcach z danych.

TRIVO jest projektowane dwutorowo: dla biegacza amatora oraz

dla trenerdw, ktorzy bedg prezentowac swojg oferte na platformie,
korzystajac z analiz i rekomendacji opartych na multidyscyplinarnej wiedzy
eksperckiej. Docelowo klienci bedg mogli skorzystac z bezposredniego
kontaktu online z ekspertem np. konsultacji z kardiologiem sportowym
czy dietetykiem.

Nasza ambicja dtugoterminowa: TRIVO buduje najbardziej rozpoznawalng
marke health-tech. Dzi$ SaaS, docelowo wiasne rozwigzania wearables,

by wspierac aktywnos¢ sportowg spoteczenstwa.

przewagi konkurencyjne

klient

Biegacz amator. Aktywny biegacz motywowany celami |
spofecznoscig biegowg. Startuje w imprezach masowych, inspiruje
go $rodowisko biegaczy. Swiadomy uzytkownik wearables, zbiera
dane, ale nie przektada ich na decyzje treningowe. Szuka wsparcia
w realizadji celéw biegowych i bezpiecznym treningu, bez ryzyka
kontuzji.

Trener biegania. Prowadzi kilku zawodnikéw amatorow.
Ograniczony przez biurokracje i prace na roznych zrodfach danych.
Na biezgco nie widzi danych biometrycznych swoich zawodnikow.
Czas poswiecony na administracje ogranicza rzeczywistg prace
trenerska.

plany/potrzeby

Walidacja MVP w ramach UnicornHub Platforma Startowej 2.0,
nastepnie rozwoj aplikacji w Q3/Q4 2026 i pierwsi ptacacy
uzytkownicy. Aktualnie jesteSmy otwarcie na rozmowy nt.
finansowania na rozwoj produktu, rozbudowe zespotu i realizacje
strategii GTM.

TRIVO tgczy GenAl/ML z petnym zespotem eksperckim: olimpijska metodologia treningowa, kardiolog sportowy, psycholog sportu, fizjoterapeuta, dietetyk
oraz bezposrednim kontaktem ze specjalistg w jednej platformie. To nie kolejny generyczny "adaptive plan" oparty wytgcznie na wzorcach z danych, tylko
reguty decyzyjne wypracowane przez ekspertow, potgczone z dtugoterminowym, klinicznym kontekstem zawodnika. Tej kombinacji multidyscyplinarne;
wiedzy eksperckiej, AI/ML i bezposredniego dostepu do specjalisty w jednym miejscu nie oferujg powszechnie dostepne na rynku rozwigzania.


mailto:bb@mypetback.com
http://www.trivo.life/

kontakt

ve rd ia +48 663 323 474

martyna@verdia.pl

Najwieksza wartosc rozwigzanie klient
p Frocesu me ntO rl ngu tO o Verdia to cyfrowy opiekun dla wiascicieli doméw i ogroddw, ktéry Naszymi klientami sg przede wszystkim wiasciciele domdéw

prowadzi uzytkownika przez caty proces tworzenia i pielegnacji ogrodu - jednorodzinnych oraz osoby, ktore planujg stworzy¢, urzgdzic
..mozliwos¢ skonfrontowania naszych zatozen biznesowych od pierwszego pomystu, przez planowanie i realizacje, az po catoroczng lub zmodernizowac swoj ogrod.
z do$wiadczeniem ekspertéw, lepsze zrozumienie potrzeb opieke. W pierwszej kolejnosci koncentrujemy sig na:
rynku oraz wsparcie w budowaniu skalowalnego modelu kaczymy technologie, wiedze ekspertow oraz praktyczne wskazowki, e wiascicielach nowych domow,
biznesowego. Réwnie wazny jest dla nas dostep do sieci aby uproscic ztozony proces zaktadania i prowadzenia ogrodu. Naszym e 0sobach urzadzajgcych ogrod po raz pierwszy,
kontaktéw, wymiana doswiadczen oraz spojrzenie na rozwdj celem jest sprawic, aby tworzenie ogrodu byto prostsze, mniej stresujgce e 0sobach modernizujgcych istniejgce ogrody,
| dostepne dla kazdego. e 0sobach poszukujgcych prostego i kompleksowego wsparcia

Verdii z perspektywy doswiadczonych przedsiebiorcow

i inwestorow. w zakresie ogrodnictwa.

zespot przewagi konkurencyjne plany/potrzeby

Kompleksowe wsparcie uzytkownika na kazdym etapie tworzenia Obecnie jesteSmy na etapie budowy i walidacji MVP oraz
74\ . | pielegnacji ogrodu. pozyskiwania pierwszych ptacgcych klientow.
I{Q Martyna Zgraja ' e Potgczenie technologii, wiedzy eksperckiej i praktycznych W najblizszych miesigcach planujemy:
N Co—f(?under |_ Product | Marketing | rekomendadji w jednym miejscu. e uruchomienie petnej wersji MVP,
~ “'l : Architekt Krajobrazu e Dtugoterminowe wsparcie uzytkownika zamiast jednorazowego e dalszg walidacje modelu subskrypcyjnego,
projektu. e rozw0j funkcjonalnosci wspierajgcych uzytkownikéw przez
e Jasny plan dziatania krok po kroku dostosowany do potrzeb caty rok,
uzytkownika. e budowe spotecznosci pierwszych uzytkownikow,
G Adrian Ryznar e Integracja inspiracji, planowania, pielegnacji oraz lokalnych ustug e rozwdj sieci lokalnych partneréw i wykonawcow.
.z.-.-f"'-“‘—";'-r Co-founder | IT | Al'| ogrodniczych. Poszukujemy mentoréw, partneréw biznesowych oraz
& '%““E-E"“)‘* { Product Development e Skalowalny model subskrypcyjny oparty na dtugoterminowej relagji finansowania, ktore pozwoli nam przyspieszy¢ rozwoj produktu i

Z klientem. skalowanie dziatalnosci.


mailto:martyna@verdia.pl
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WINSPIRE

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...rzeczywisty kontakt z osobami ktore juz przeszty to co teraz
przechodzimy — i szczera rozmowa bez presji o projekcie,
ktory jest dla Nas wszystkim.

zespot

&

\

Gabriel Domanowski
Tech founder, co-founder

Kacper Zagorski
sprzedaz, co-founder

Winspire

rozwigzanie

Winspire to pierwsza platforma, w ktérej uzytkownik definiuje wtasne
potrzeby — grupe, budzet, godzine i historie zakupowg — a algorytm
W czasie rzeczywistym negocjuje z lokalami gastronomicznymi, wellness
I rozrywkowymi najkorzystniejszg oferte dla obu stron. Lokal zarabia

w martwych godzinach gdy normalnie traci. Uzytkownik dostaje deal szyty

na miare. Lokale ustawiajg parametry raz — algorytm dziata
automatycznie w ich imieniu 24/7 bez angazowania personelu. Model
prowizyjny 10% success fee — lokal ptaci tylko gdy zarobi.

przewagi konkurencyjne

Model popytowy zamiast podazowego — uzytkownik rzuca intencje,
algorytm negocjuje. Zaden konkurent tego nie robi. Zero kosztéw
statych dla lokalu — 10% tylko od zrealizowanej transakcji ktora bez
Winspire by nie istniata. Opaque pricing — staty klient nie widzi ze inni
ptacg mniej, lokal zachowuje prestiz. Winspire LAB — uzytkownicy
stajg sie Architektami Miasta, tworzg scenariusze aktywadji popytu

dla swoich spotecznosci i zarabiajg prowizje od kazdej zrealizowanej
transakdji. Jako jedyni budujemy transaction-verified data layer —
dane tgczace intencje uzytkownika z fizycznym paragonem,
niedostepne dla zadnego konkurenta.

kontakt

+48 500 732 261
kaczagd7@gmail.com

klient

B2C — studenci i mtodzi pracownicy w Krakowie, organizacje
studenckie (BEST AGH, Erasmus, AZS), grupy wychodzgce razem
z ograniczonym budzetem i potrzebg dobrego miejsca bez
stresu decyzyjnego.

B2B — witasciciele lokali gastronomicznych, studiow wellness,
obiektéw rozrywkowych i coworkingdw z problemem martwych
godzin i petnymi kosztami statymi przy pustej sali.

plany/potrzeby

Obecnie jesteSmy na etapie budowy i walidacji MVP oraz
pozyskiwania pierwszych ptacgcych klientow.
W najblizszych miesigcach planujemy:

e uruchomienie petnej wersji MVP,

e dalszg walidacje modelu subskrypcyjnego,

e rozw0j funkcjonalnosci wspierajgcych uzytkownikéw przez

caty rok,

e budowe spotecznosci pierwszych uzytkownikow,

e rozwdj sieci lokalnych partneréw i wykonawcow.
Poszukujemy mentorow, partnerow biznesowych oraz
finansowania, ktére pozwoli nam przyspieszy¢ rozwoj produktu
| skalowanie dziatalnosci.


mailto:kaczag47@gmail.com
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Unicorn Hub
W Innovation Lab

Wartosc projektu 7 221 625 pln
Dofinansowanie: 6 903 650 pln

Projekt ,Unicorn Hub Innovation Lab”
jest wspotfinansowany ze srodkow
Funduszy Europejskich dla Nowoczesnej Gospodarki,
w ramach Priorytetu Il Srodowisko sprzyjajgce innowacjom,
Dziatanie FENG.2.27 Laboratorium Innowatora.

Rozwoju Regionalnego Grupa PFR

Fundusze Europejskie Rzeczpospolita Unia Europejska E P ARP
dla Nowoczesnej Gospodarki - Polska Europejski Fundusz



	Runda IV
	ARRANGEMENTLABS.AI ADAPTAIN AQUA MODULO  BIMS CASHHERO DUNNO HOMDU KITCHEN PAYS NXXIO GYM PASSIONMANIA
	RESNOW RISE SMARTSHELTER SUPLOAD THEAPPIST TRIVO VERDIA WINSPIRE
	kontakt
	+48 690 351 112 marcin.konopka00@gmail.com arrangementlabs.ai


	arrangementLabs.ai
	Największa wartość procesu mentoringu to...
	zespół
	rozwiązanie
	przewagi konkurencyjne
	klient
	plany/potrzeby
	kontakt
	+48 882 188 344 szuminski@vp.pl adaptain.app


	Adaptain
	Największa wartość procesu mentoringu to...
	rozwiązanie
	klient
	zespół
	przewagi konkurencyjne
	plany/potrzeby
	kontakt

	Aqua Modulo
	ul. Wiślana 15 | 43-225 Wola  +48 501 484 155  info@aquamodulo.com  www.aquamodulo.com
	Największa wartość procesu mentoringu to...
	zespół
	rozwiązanie
	przewagi konkurencyjne
	klient
	plany/potrzeby
	info@bims.online linkedin.com/in/maciejkordala

	kontakt

	BIMS
	Największa wartość procesu mentoringu to...
	zespół
	rozwiązanie
	klient
	plany/potrzeby
	przewagi konkurencyjne
	kontakt

	Cashhero
	+48 665 866 907 adrian.kucharskiak@gmail.com kacper.wieczorek.exe@gmail.com
	Największa wartość procesu mentoringu to...
	zespół
	rozwiązanie
	przewagi konkurencyjne
	klient
	plany/potrzeby
	kontakt
	+48 512 187 438 k.koszkalo10@gmail.com


	NXXIO GYM
	Największa wartość procesu mentoringu to...
	zespół
	rozwiązanie
	przewagi konkurencyjne
	klient
	plany/potrzeby
	kontakt
	+48 601 675 275 kontakt@passionmania.pl


	PassionMania
	Największa wartość procesu mentoringu to...
	rozwiązanie
	klient
	zespół
	przewagi konkurencyjne
	plany/potrzeby
	+48 733 047 704 +48 668 514 141 tskubisz04@gmail.com bartkowiakbruno22@gmail.com

	kontakt

	ResNow
	Największa wartość procesu mentoringu to...
	zespół
	rozwiązanie
	przewagi konkurencyjne
	klient
	plany/potrzeby
	kontakt

	RISE
	+48 606 286 737 +48 501 759 680 +48 603 752 668 julitabalcerek@gmail.com  tatiana.stankiewicz@gmail.com  anna.m.wieczorek@gmail.com
	Największa wartość procesu mentoringu to...
	zespół
	rozwiązanie
	przewagi konkurencyjne
	klient
	plany/potrzeby
	+48 692 872 061 +48 665 082 072 adrian.sz@supload.eu pawel.kurek@supload.eu

	kontakt

	supLOAD
	Największa wartość procesu mentoringu to...
	zespół
	rozwiązanie
	przewagi konkurencyjne
	klient
	plany/potrzeby
	kontakt
	+48 575 409 310 angelika@theappist.com


	Theappist
	Największa wartość procesu mentoringu to...
	zespół
	rozwiązanie
	przewagi konkurencyjne
	klient
	plany/potrzeby
	+48 602 207 802 lukasz.migda@trivo.life www.trivo.life

	kontakt

	TRIVO
	Największa wartość procesu mentoringu to...
	zespół
	rozwiązanie
	klient
	przewagi konkurencyjne
	plany/potrzeby
	kontakt
	+48 663 323 474 martyna@verdia.pl


	Verdia
	Największa wartość procesu mentoringu to...
	rozwiązanie
	klient
	przewagi konkurencyjne
	plany/potrzeby
	zespół
	kontakt
	+48 500 732 261 kaczag47@gmail.com


	Winspire
	Największa wartość procesu mentoringu to...
	rozwiązanie
	klient
	zespół
	przewagi konkurencyjne
	plany/potrzeby

	Wartość projektu 7 221 625 pln Dofinansowanie: 6 903 650 pln
	Projekt „Unicorn Hub Innovation Lab”  jest współfinansowany ze środków  Funduszy Europejskich dla Nowoczesnej Gospodarki,  w ramach Priorytetu II Środowisko sprzyjające innowacjom,  Działanie FENG.2.27 Laboratorium Innowatora.

