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kontakt

+48 729 143 396
bartlomiejzimny@outlook.com

Najwieksza wartosc rozwigzanie klient
p rocesu mento r| ngu to - Narzedzie do zarzgdzania przeptywem informacji w biurach rachunkowych. Mate i Srednie biura rachunkowe.

...przede wszystkim kontakt z mentorami i wsparcie
merytoryczne przy BMC.

zespot przewagi konkurencyjne plany/potrzeby
Rachunkowy Uruchomienie pilotazu w 5 biurach, kontynuowanie
’VL Barttomiej Zimny AppTax CRM PuzzleTax PP24 eksperymentéw i analiza pracy z programem.
w Sty emySRE e Asystent Al z baza wiedzy firmy i Potrzebujemy dofinansowania, ktére pozwoli nam sie
ol E R v = = = skupic¢ na tym projekcie i go dalej rozwingc.
’%L Alan Dziok Automatyzacja powtarzalnych e-maili v - - -
w DEVEO9ey Modut rozliczen miesiecznych u
L 4 + - +
klientow
Integracja bankowa PSD2 wkrétce - v v

Integracja z systemami FK wkrétce v - —



EATERY

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...uporzadkowanie modelu biznesowego i spojrzenie na
Eatery z perspektywy rynku, a nie wytgcznie produktu.
Mentoring pomogt nam precyzyjniej zdefiniowac klienta,
zweryfikowac najwazniejsze hipotezy, lepiej zrozumiec
potrzeby restauratoréw oraz okresli¢, na czym powinnismy
sie skoncentrowac na obecnym etapie rozwoju.

Najwiekszg wartoscig byto przetozenie szerokiej wizji Eatery
na konkretne priorytety, ktore mozemy testowac na rynku.

zespot

'5 Uliana Gevko
CEO / CPO

& Vasyl Gevko
Y2 CMO / Head of Sales
vy

rozwigzanie

Eatery to platforma do odkrywania restauracji i konkretnych dan.
Pomagamy uzytkownikowi przejs¢ od pytania ,na co mam dzis
ochote?” do wyboru miejsca, dania i rezerwacji stolika.

taczymy atrakcyjng prezentacje dan, personalizowane
rekomendacje, wyszukiwanie wedtug potrzeb uzytkownika, opinie
dotyczace konkretnych potraw oraz informacje praktyczne o
restauracji.

Naszym celem jest ufatwienie ludziom wychodzenia do restauracji i
odkrywania nowych miejsc, smakow i kultur, zamiast ograniczania
gastronomii do zamawiania jedzenia z dostawg.

przewagi konkurencyjne

discovery na poziomie konkretnego dania, nie tylko restauracji,

silny nacisk na wizualng prezentacje jedzenia,

personalizacja rekomendacji wedtug preferencji uzytkownika,

social proof - zweryfikowane opinie dotyczgce konkretnych dan,

wyszukiwanie wedtug realnego kontekstu: lunch, dzieci, dieta,

okazja, lokalizacja,

e mozliwos¢ zapisywania dan i miejsc oraz dzielenia sie nimi ze
znajomymi,

e rezerwacja stolika i zarzadzanie rezerwacjg w jednym miejscu,

e dla restauracji — bezptatny dodatkowy kanat pozyskiwania

klientéw i mozliwos¢ budowania widocznosci poszczegdlnych

pOzZycji menu.

kontakt

+48 698 753 748
grushko.uv@gmail.com
www.eatery.com.pl

klient

Platforma dziata w modelu dwustronnym:
e Uzytkownicy: osoby szukajgce miejsca lub konkretnego dania - na lunch, Sniadanie,
spotkanie, randke, wyjscie z dzie¢mi czy odkrywanie nowych smakow.
e Restauracje: lokale gastronomiczne, ktore chcg docierac¢ do nowych klientéw, lepiej
prezentowac swoje menu i otrzymywac dane o tym, czego uzytkownicy faktycznie
szukaja, zapisuja i wybieraja.

plany/potrzeby

Najblizszy etap to zbudowanie odpowiedniej gestosci restauracji i uzytkownikéw w
Warszawie oraz potwierdzenie powtarzalnego modelu pozyskiwania obu stron
marketplace'u.

Planujemy:

rozbudowe bazy restauradji i aktualnych menu,

rozwoj aplikacji mobilnej i systemu personalizadj,

rozwoj funkgji rezerwacji i komunikadji z uzytkownikiem,

wspotprace z tworcami kulinarnymi i lokalnymi ekspertami,

rozwoj analityki i narzedzi dla restauracji,

w kolejnych etapach integracje pfatnosci, programoéw lojalnosciowych i mechanizmow
zwiekszajgcych ruch poza godzinami szczytu.

Najwazniejszg potrzebg na cbecnym etapie jest pozyskanie pierwszej aktywnej grupy
restauracji i uzytkownikéw oraz kapitatu na skalowanie zespotu oraz budzetu na marketing.



kontakt

+48 797 277 160
warcholkatarzyna843@gmail.com

EndoMission Care

klient

Gtownymi odbiorczyniami EndoMission Care sg kobiety z rozpoznang
endometriozg, kobiety bedace w trakcie diagnostyki oraz te, ktére
obserwujg niepokojace objawy i nie wiedzg, od czego zaczac.

To duza grupa odbiorczyn. WHO szacuje, ze endometrioza dotyczy okoto
10% kobiet w wieku rozrodczym, czyli okoto 190 min kobiet na Swiecie. W
Polsce Agencja Badan Medycznych wskazuje na okoto 1 min kobiet
zmagajacych sie z endometrioza.

rozwigzanie

EndoMission Care to cyfrowa platforma edukacyjno-wspierajgca dla kobiet z
podejrzeniem lub rozpoznaniem endometriozy. W jednym miejscu porzgdkuje
informacje potrzebne na kolejnych etapach, od pierwszych objawdw i przygotowania
do wizyty, przez diagnostyke i leczenie, po codzienne funkcjonowanie z choroba.
Uzytkowniczka otrzymuje rzetelng wiedze, wskazowki dotyczace wyboru
odpowiedniego specjalisty, informacje o placowkach i mozliwosciach leczenia w
ramach NFZ i prywatnie oraz materiaty dotyczgce bolu, ptodnosci, zywienia, stylu zycia
i radzenia sobie psychicznie z chorobg. Zakres platformy odpowiada potrzebom
wskazywanym przez kobiety, ktore podkreslaty trudnosci z rozpoczeciem diagnostyki,
wyborem specjalisty, znalezieniem wiarygodnych informacji, radzeniem sobie z bélem
i codziennym funkcjonowaniem.

Platforma nie zastepuje lekarza, nie stawia diagnozy i nie dobiera indywidualnego
leczenia. Jej rolg jest wspieranie kobiety na kolejnych etapach i ,prowadzenie za reke”
od pierwszych objawow az po codzienne funkcjonowanie z choroba.

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

Mentoring pomogt nam uporzgdkowac model dziatania,
zidentyfikowac ryzyka prawne i regulacyjne oraz
wypracowac wzory dokumentow potrzebnych do dalszego
rozwoju platformy. Waznym elementem procesu byto
réwniez zbadanie rzeczywistych potrzeb kobiet poprzez
ankiety i wywiady pogtebione, a takze sprawdzenie ich
zainteresowania poszczegolnymi funkcjami, materiatami i
ustugami oraz gotowosci do zapfaty za nie. Pozwolito nam to
skonfrontowac pierwotne zatozenia z oczekiwaniami
przysztych uzytkowniczek i Swiadomie zaplanowac dalszy
rozwoj EndoMission Care.

plany/potrzeby przewagi konkurencyjne

e Rozwoj i testowanie MVP z pacjentkami oraz specjalistami, tak aby kolejne funkcje e Tresci tworzone i weryfikowane przez naukowcow i medykow, oparte

zespot

“ p Katarzyna Warchot

Koordynatorka
/ merytoryczna

Kamil Zielinski
» Tech Lead @

- Kamil Kamieniak
) Tech Support

Tekla Skalinska

odpowiadaty na rzeczywiste potrzeby kobiet.

Budowanie sieci ekspertéw i partnerow z obszaru medycyny, nauki, dietetyki,
psychologii i fizjoterapii.

Rozwijanie kanatow dotarcia do pacjentek, m.in. poprzez gabinety, placowki

na aktualnej wiedzy.

Doswiadczenie kliniczne i miedzynarodowe zespotu, w tym staz w
specjalistycznym osrodku leczenia endometriozy.

Rozwigzanie oparte na realnych potrzebach kobiet, zweryfikowanych

Wsparcie medyczne, specjalistéw, media spotecznosciowe i dziatania edukacyjne. w badaniu 187 respondentek i wywiadach pogtebionych.
merytoryczne Rozwdj kolejnych funkcji platformy z uwzglednieniem bezpieczerstwa prawnego, e Cata $ciezka pacjentki w jednym miejscu, od pierwszych objawdw po
3 3 ochrony danych zdrowotnych i granicy miedzy edukacjg a diagnozowaniem. codzienne funkcjonowanie z choroba.
prof. Agnieszka dr Klaudia L ; . . , " N . , o 4 .
9‘ Kuzniar 5l Martynowska State rozwijanie i aktualizowanie tresci, z udziatem autorow i specjalistow e Bezpieczny model wsparcia: platforma edukuje i utatwia poruszanie
% . IR : odpowiedzialnych za ich weryfikacje. sie po sciezce diagnostyczno-leczniczej, ale nie diagnozuje ani nie
et Wsparcie A Wsparcie Dalsze badani b kobiet i S modelu f . i3t i lek
' =% menytoryczne > merytoryczne alsze badanie potrzeb kobiet i rozwdj modelu freemium oraz materiatow zastepuje lekarza.
[ ]

premium, tak aby platforma byfa jednoczesnie uzyteczna, dostepna i mozliwa do
skalowania.

Misyjny charakter projektu, oparty na dzieleniu sie wiedzg i
doswiadczeniem zespotu oraz realnym wspieraniu kobiet.



Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

Mentoring pomogt nam krytycznie ocenic zatozenia eSpinki oraz
zweryfikowac rynek, konkurencje i potrzeby klientow. Program powinien
jednak mocniej koncentrowac sie na rzeczywistym rozwoju poszczegoélnych
produktow, a nie przede wszystkim na realizacji z gory ustalonej sciezki
mentoringowej.

Tomasz Lewandowski
strategia sprzedazy

»é lzabela Zaremba
= pomystodawca, founder -
lider projektu

A Agnieszka Mirecka-Gulda

NA  bLdset _ t : Tomasz Sobczyk

'w HdzELOWANIE, aspexty B orchitekt systemu
prawne /

Izabela Wegtowska-

Ciszak

marketing, social media,
" komunikacja zewnetrzna

Roch Zaremba
budowa systemu IT

eSpinka

rozwigzanie

eSpinka ma taczyc¢ dane z bankowosci, KSeF-u i systemu
ksiegowego, aby przedsiebiorca nie musiat samodzielnie
zestawiac ich w Excelu. Ma pokazywac, ile firma ma
pieniedzy, co i komu musi zaptaci¢ oraz na jakie problemy
powinna zwroci¢ uwage.

przewagi konkurencyjne

eSpinka ma nie tylko prezentowac dane, lecz przektadac je
na proste komunikaty wskazujgce przedsiebiorcy, co
powinien zrobi¢. Na obecnym etapie nie mamy jednak
potwierdzonej przewagi technologicznej nad konkurencjg -
potencjalnym wyrdznikiem pozostajg prostota obstugi,
jezyk przedsiebiorcy i mobilny widok najwazniejszych
informacji.

kontakt

+48 501 263 434
izabela@profitax.pl

klient

Klientem eSpinki jest wtasciciel matej firmy, ktory sam pilnuje
ptatnosci i nie zatrudnia dyrektora finansowego ani kontrolera.
Dzisiaj sprawdza sytuacje firmy w kilku systemach, ale nadal nie
ma szybkiej odpowiedzi, czy wystarczy mu pieniedzy na
nadchodzace zobowigzania.

plany/potrzeby

Najpierw musimy sprawdzi¢, czy klienci zaptaca za taka aplikacje
mimo istnienia konkurencyjnych rozwigzan. Dopiero po tej
weryfikacji nalezy podjac decyzje o budowie pierwszej wersji
albo zakonczeniu projektu. Projekt potrzebuje jasnego
harmonogramu, odpowiedzialnego zespotu oraz statego
monitorowania rynku i konkurenciji.
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Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...przetozenie naszej wizji cyfrowej platformy na poukfadany,
gotowy do skalowania biznes.

Choc od poczatku projektowalismy Eternio jako skalowalng
platforme ustugowg, mentoring pomogt nam pouktadac caty
biznes od srodka - od spraw formalnych i finansow, przez
wspotprace z wykonawcami, po marketing i operacje.
Pokazat nam doktadnie, jak zarabiac przez caty rok na
subskrypcjach dla Polonii i partnerstwach B2B2C, dajac
jasny plan na wejscie na rynek przy maksymalnie
efektywnym wykorzystaniu budzetu.

zespot
’ Q‘ Marta Nowak
CEO

Wiodzimierz Bielski
CTO

Eternio

rozwigzanie

Eternio to cyfrowa platforma ustugowa w modelu on-demand, ktéra
centralizuje i standaryzuje opieke nad grobami w catej Polsce.
Rozwigzanie umozliwia uzytkownikom btyskawiczny zakup i zlecenie
ustugi online (sprzatanie, mycie pomnika, florystyka) w oparciu o z gory
okreslony standard i cennik, bez koniecznosci samodzielnego
poszukiwania lokalnych wykonawcéw. Platforma eliminuje niepewnosc
i brak zaufania dzieki obowigzkowym fotorelacjom ,przed” i ,po”,
stanowigcym bezsprzeczny dowdd wykonania pracy, oraz gwarantuje
pefne bezpieczenstwo pielegnowanych powierzchni. Od strony
operacyjnej Eternio automatyzuje ptatnosci cyfrowe, rozdziela zadania
i optymalizuje trasy przejazdoéw dla wykonawcdw, zapewniajac im
ciggty strumien zlecen oraz sprawng obstuge logistyczna.

przewagi konkurencyjne

e Zapewniamy petng transparentnosc dzieki obowigzkowej
fotorelacji przesytanej po kazdej wizycie na cmentarzu.

e Integracja z ewidencjami cmentarzy pozwala odnalez¢ nagrobek i
zleci¢ ustuge bez znajomosci numeru kwatery.

e Gwarantujemy klientom petne ubezpieczenie oraz stosowanie
bezpiecznych, certyfikowanych preparatéw do pielegnacji
kamienia.

e Podnosimy marze i wydajnos¢ operacyjng poprzez automatyczne
uktadanie optymalnych tras dla wykonawcow.

e Obnizamy koszty pozyskania klientéw dzieki bezposredniej
wspotpracy z zakladami pogrzebowymi.

kontakt

+48 787 027 501
office@eternio.pl
www.eternio.pl

klient

Kluczowymi odbiorcami naszej ustugi beda Polacy mieszkajacy za granicg. Ze wzgledu na
znaczng odlegtosc potrzebujg oni pewnej, zdalnej opieki nad miejscami spoczynku
bliskich oraz fotograficznego potwierdzenia wykonanej ustugi.

Drugg istotng grupga sa zapracowani profesjonalisci w kraju. Z powodu napietego grafiku
chetnie zleca te obowigzki online, aby zaoszczedzi¢ czas lub wyreczy¢ w ciezkich pracach
fizycznych swoich starszych rodzicéw.

Waznym filarem naszej dziatalnosci bedzie réwniez wspotpraca z zaktadami
pogrzebowymi, ktore dofgcza nasze pakiety opieki do swojej tradycyjnej oferty i bedg je
sprzedawac w modelu prowizyjnym.

plany/potrzeby

Mamy zbudowane i zweryfikowane proste MVP w postaci landing page'a do
pozyskiwania leadow i walidacji popytu.

Docelowo budujemy petnowartosciowy serwis internetowy z intuicyjng wersjg mobilng
oraz zintegrowanymi ptatnosciami. Rownolegle wdrozymy dwie dedykowane aplikacje
mobilne - jedng dla klienta zamawiajgcego, utatwiajgcg zarzadzanie subskrypcjami i
podglad kwatery, oraz druga dla wykonawcy, stuzacg do wygodnej obstugi zlecen i
szybkiego przesytania fotorelacji. W kolejnym kroku planujemy przeprowadzi¢ ekspansje
operacyjng z rynku pilotazowego na 12 najwiekszych aglomeracji w Polsce.

Poszukujemy inwestora, ktory zapewni finansowanie na rozbudowe platformy webowe;
oraz mobilnej, a takze umozliwi nam przeprowadzenie przemyslanej kampanii
marketingowej ukierunkowanej na Polonie za granicg, mtodych i zapracowanych
profesjonalistow w kraju oraz rozwijanie partnerstw B2B2C z domami pogrzebowymi.



kontakt

+48 501 291 342
hello@fillthegap.app
fillthegap.app

Najwieksza wartosc rozwigzanie klient

I GapApp. Trening personalny na dzis. Real-time marketplace dla e Trenerzy personalni (podaz, B2C): freelancerzy na wtasnym rachunku (ok. 7 000
p roces u m e nto rl ngu to S niewykorzystanych godzin treneréw personalnych. Zapowiedz aktywnych w Polsce). Tracg 3-5 termindw miesiecznie i nie majg szybkiego dostepu do
.zmiana sposobu myslenia o GapApp - z poziomu pomystu projektu, szczegdty w investor pitch decku. popytu poza wiasna ba%a klientow. Poczatkuj‘acy‘ tej ba/zy nie maja vv‘cale.
i funkgji aplikacji na poziom realnego, skalowalnego modelu GapApp zamienia wolng godzine trenera personalnego, czyli * Osoby chcgce trenowac (popyt, B2C): aktywni mieszkancy duzych miast z
biznesowego, opartego na danych, walidacji hipotez i odwotany trening lub luke w grafiku, w oferte live i tgczy jg z 0sobg, nieregularnym grafikiem. Chcg trenowac dzis, nie w przysztym tygodniu. Bariere
$wiadomym testowaniu najwiekszych ryzyk. Mentoring ktéra chce trenowac tu i teraz. Trener wystawia slot w kilkanascie kosztowa na start wspdtpracy z trenerem obniza rabat last minute. /
pomdgt nam oddzieli¢ to, co juz wiemy, od tego, co dopiero sekund i ustala cene last minute. Klient w okolicy widzi dostepnych e Kluby fitness (docelovvo,‘BZB): dodatkowy kanat spljz/edazy godzin treneréw klubu.
musimy udowodni¢, oraz spojrze¢ na projekt oczami rynku, trenerow, rezerwuje i pfaci w aplikadji. Prowizja jest pobierana tylko Segment celowo poza pierwszym etapem, gotowosc zakupowa sprawdzamy
uzytkownika i inwestora. od sprzedanej godziny, pusty slot nic nie kosztuje. rownolegle z pilotazem.

01 Luka w grafiku: wypada termin - 02 Live slot: godzina, miejsce,
cena - 03 Rezerwacja: klient w poblizu ptaci w apce - 04 Trening:
dzis, nie za tydzien

zespot przewagi konkurencyjne plany/potrzeby

e Sprzedajemy moment, nie plan. Systemy rezerwadji sprzedaja e Teraz: landing i badania. Lista oczekujgcych treneréw i klientéw, porzadkowanie
tukasz Mocarski grafik, marketplace'y pomagaja znalez¢ trenera na state, a hipotez.
CEO - biznes, partnerstwa, operacje karnety dajg dostep do klubu. Nikt w Polsce nie traktuje e Q4 2026: pilotaz 90 dni w jednym mikrorynku Warszawy (8-10 klubow w promieniu ok.
wolnego terminu jak towaru z datg waznosci. 2 km). Cele: 40 aktywnych trenerdw, 250+ ptatnych rezerwacji, 50% sprzedanych
e Zero ryzyka po stronie trenera. Prowizja 5-10% wytacznie od slotéw, 30% klientéw wraca w 30 dni. Decyzja go / no-go.
@ Renata Nakielska dodatkowego przychodu z godziny, ktéra i tak by przepadta. Bez e 2027: MVP z pfatnosciami, powtarzalny mikrorynek i playbook wejécia do kolejnej strefy
‘~~‘\* CMO - wzrost, pozyskanie, marka abonamentu i optat za pusty slot. i miasta. Skalujemy dopiero po dowiezieniu ptynnosci.
b\

e Niska bramka wejscia dla klienta. Rabat last minute 20-30%
pozwala przetestowac trenera bez pakietu i zobowigzan.
$id Piotr Mitanski e Lokalna ptynnosc¢ jako fosa. Sam mechanizm da sie skopiowac,
«/ CTO - technologia, produkt, MVP gestosci podazy w jednej dzielnicy i danych transakcyjnych juz
nie. Startujemy mikrorynkiem, nie miastem.

Czego potrzebujemy:
e Pre-seed 400 tys. zt na 12 miesiecy: 40% produkt i technologia, 30% pilotaz i
pozyskanie, 20% zespot, 10% prawo, ptatnosci i operacje.
e Partnerzy pilotazu: 8-10 klubow w jednej dzielnicy i min. 30 treneréw gotowych
wystawiac realne sloty.
e \Wsparcie mentorskie w ekonomii marketplace'u, pfatnosciach i pozyskaniu inwestora.



Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...przeksztatcenie GeoTropow z lokalnego projektu
mapowego w zwalidowang koncepcje biznesowg dla JST. W
trakcie programu precyzyjnie okreslilismy klienta ptacgcego i
role partnerdw regionalnych, uporzadkowaliSmy propozycje
wartosci, zaprojektowalismy eksperymenty rynkowe oraz
model wdrozenia. Mentoring pomaogt nam rowniez przejsc od
prezentowania funkcji produktu do planowania powtarzalne;
sprzedazy, kosztow, przychodow i rozwoju firmy.

zespot

Maja Brzozka
liderka projektu, rozwoj produktu, GIS i tresci
regionalne

Grzegorz Brzdzka
wsparcie techniczne i infrastruktura IT

Jagoda Brzézka
multimedia i komunikacja wizualna

GeoTropy

rozwigzanie

GeoTropy to platforma mapowa i kompleksowy proces
wdrozeniowy, ktéry pomaga samorzadom uporzgdkowac,
opracowac i atrakcyjnie prezentowac lokalne atrakcje, dziedzictwo
oraz zasoby edukacyjne. W jednym rozwigzaniu fgczymy mape, baze
miejsc oraz karty obiektow zawierajgce autorskie zdjecia i opisy,
lokalizacje, informacje o dojezdzie oraz kontekst turystyczny,
regionalny i edukacyjny. Dzieki temu JST otrzymujg gotowa baze
tresci, ktérg moga wykorzystywac w promodji regionu, edukadji i
dalszym rozwoju oferty. Pierwsza wersja GeoTropow dziata jako
pilotaz dla powiatu koneckiego.

przewagi konkurencyjne

GeoTropy tgczg elementy, ktdre w dostepnych rozwigzaniach czesto
wystepujg oddzielnie: technologie mapowg, lokalny kontekst,
autorskie materiaty terenowe oraz gotowy model wdrozenia dla JST.
Samorzad nie otrzymuje jedynie narzedzia, lecz prowadzony proces
obejmujacy diagnoze zasobdow, wybdr miejsc, opracowanie tresci,
uruchomienie mapy i dalszg aktualizacje. Standaryzowane karty
obiektow mogg by¢ ponownie wykorzystywane w promogji, edukacji,
trasach i materiatach informacyjnych, a dziatajgcy pilotaz potwierdza
mozliwos¢ praktycznego zastosowania rozwigzania.

kontakt

+48 512 265 866
majabrzozka2@gmail.com

klient

Gtownymi klientami GeoTropdw sg mate i srednie jednostki
samorzgdu terytorialnego: gminy, powiaty i zwigzki JST, szczegdlnie
komaorki odpowiedzialne za promocje, turystyke, kulture, edukacje
regionalng i rozwgj lokalny. Instytucje regionalne i turystyczne,
centra informagji turystycznej, LOT/ROT, muzea, biblioteki, PTTK oraz
lokalni eksperci petnig role partnerow wiedzy, tresci, weryfikadji i
pPromociji.

plany/potrzeby

Kolejnym krokiem jest przeksztatcenie pilotazu w powtarzalny model
wdrozenia dla kolejnych gmin i powiatow. GeoTropy rozwijajg zakres
pakietow, model cenowy i harmonogram rzeczowo-finansowy,
prowadzg dalsze rozmowy walidacyjne z JST oraz porzadkujg model
wspotpracy z instytucjami regionalnymi. Plan obejmuje réwniez
rozwoj sposobu aktualizadji tresci, rozszerzanie bazy o obiekty
kulturowe, historyczne i przyrodnicze oraz kolejne wdrozenia
pilotazowe. Projekt poszukuje samorzgdow zainteresowanych
pilotazem, partnerdw regionalnych, kontaktow wspierajgcych
sprzedaz B2G oraz finansowania i kompetencji potrzebnych do
skalowania technologii i zespotu.



GiveTech

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...konfrontacja zatozen z rynkiem. Dwadziescia wywiaddw
pogtebionych obalito dwie hipotezy, w tym te, ze brak wtasnej
fundacji wystarczy, zeby darczynca chciat otworzy¢ fundusz.
Dzieki temu zawezona zostata grupa docelowa i przebudowano
model z ustugi doradczej w produkt, ktory da sie skalowac.

zespot
5 Agnieszka Sawczuk
g . strategia filantropijna, relacje z darczyrncami

Kasia Zalewska
impact investing, rozwoj produktu

GiveTech

rozwigzanie

GiveTech to platforma do prowadzenia funduszy filantropijnych,
polski odpowiednik amerykariskich donor-advised funds. Darczynca

otwiera imienny fundusz w fundacji parasolowej, wptaca srodki i przez

platforme rekomenduje granty dla zweryfikowanych organizacji lub
realizuje wtasne projekty spoteczne. GiveTech przejmuje
administracje: weryfikacje organizacji z pomocg Al, umowy, wyptaty
grantow, ksiegowosc i raport z efektow. Darczynca prowadzi wtasng
dziatalnosc spoteczng bez zaktadania i utrzymywania fundacji non-
profit. Do czasu powotania spotki rozwijamy GiveTech w ramach
FILANTROPEA, praktyki doradczej w zakresie filantropii.

przewagi konkurencyjne

Pierwszy w Polsce wystandaryzowany fundusz filantropijny z
prawem rekomendacji, obstugiwany cyfrowo w catym cyklu: od
wptaty po raport z efektow.

Weryfikacja organizadji na polskich danych rejestrowych i
finansowych, przygotowywanie raportéw wptywu spotecznego
wspierane przez Al.

Przyjmowanie roznych form kapitatu darczyncow, od gotowki po
udziaty w spotkach.

Prawie 20 lat pracy z darczyrnicami i ponad 90 rozmow z
przedsiebiorcami pierwszego i drugiego pokolenia oraz
inwestorami private equity o ich filantropii.

kontakt

+48 501 636 032
hello@agnieszkasawczuk.pl

klient

Przedsiebiorcy po sprzedazy firmy lub przed IPO, rodziny
biznesowe w trakcie sukcesji i spadkobiercy, ktérzy chcg
przeznaczy¢ czes¢ majatku na cele spoteczne i nie chcg
prowadzi¢ kolejnej instytucji. Oferujemy dwa warianty: fundusz
indywidualny od 500 tys. zt z dedykowanym opiekunem

i fundusz standardowy od 50 tys. zt. Do klientow docieramy
przez ich doradcow: private banking, kancelarie sukcesyjne,
family offices oraz organizacje przedsiebiorcow.

plany/potrzeby

Do konca 2026 r. finalizacja opinii prawnych i podatkowych oraz
weryfikacja modelu biznesowego. | kw. 2027 r. uruchomienie
pilotazu pierwszych funduszy, do konca 2027 r. budowa
platformy. W 2028 r. wejscie na rynek z celem 10 funduszy.
Kolejne kroki to Polonia i Europa Srodkowo-Wschodnia.
Szukamy inwestora, ktory sfinansuje budowe platformy,
partnera technologicznego z doswiadczeniem w fintechu oraz
partnerow dystrybucyjnych w private bankingu i kancelariach.



Jo JazzMentor

JazzMentor Al

kontakt

+48 668 898 829
kontakt@swietlanalewicka.com

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...precyzyjne dopasowanie wszechstronnego wsparcia ekspertéw do
unikalnych potrzeb mojego produktu oraz dynamiczny rozwaoj
kluczowych kompetengji foundera. Zamiast standardowych ram
zyskatam bogaty, uszyty na miare pakiet specjalistyczny - od audytu
prawnego i zabezpieczenia wlasnosci intelektualnej (IP) do analizy
finansowej. Wspotpraca z mentorami i opiekunami projektu pozwolita
podniesc¢ poziom wiedzy niezbednej do zarzadzania przedsiewzieciem,
zweryfikowac zatozenia rynkowe i nadac projektowi wiasciwy,
zorientowany na miedzynarodowe skalowanie kierunek.

zespot

Swietlana Lewicka
founder

rozwigzanie

JazzMentor Al to kompleksowa platforma EdTech zapewniajgca muzykom na kazdym etapie
rozwoju - od poczatkujgcych amatordw, przez uczniéw szkdt muzycznych, po studentow
akademii - staty dostep do nauki jazzu 24/7. Wykorzystujac silnik Polyphonic Al Audio
Analysis, aplikacja stucha gry na zywo przez wbudowany mikrofon telefonu lub tabletu,
prowadzi uzytkownika metodycznie od A do Z i natychmiast weryfikuje poprawnosc struktur
harmonicznych oraz rytmiki. Rozwigzanie funkcjonuje w 100% bez kabli i zewnetrznych
interfejsow, eliminujac bariery sprzetowe oraz geograficzne, a unikalne pofgczenie analityki
Al z asynchronicznym mentoringiem wybitnych pedagogdw tworzy skalowalny model
biznesowy B2C i B2A SaaS.

przewagi konkurencyjne

Natywna aplikacja mobilna i petna ergonomia: rozwigzanie zaprojektowane
bezposrednio na smartfon lub tablet, dziatajgce jako pulpit cyfrowy na instrumencie.
Muzyk ¢wiczy w naturalnej pozycji i w dowolnym miejscu, bez koniecznosci siadania do
komputera czy korzystania ze stron www.

Brak barier sprzetowych (100% Non-MIDI): analiza gry odbywa sie w czasie rzeczywistym
wyfgcznie przez wbudowany mikrofon urzgdzenia mobilnego na dowolnym instrumencie
akustycznym - bez kabli, interfejséw audio i drogiego osprzetu studyjnego.

Aktywna autokorekta na zywo vs pasywna konkurencja: podczas gdy liderzy rynkowi
oferuja jedynie bierne odtwarzanie podkfadow lub lekcji wideo, JazzMentor Al aktywnie
stucha, natychmiast wytapuje btedy harmoniczne oraz analizuje precyzje rytmiczna.
Kompleksowa sciezka od A do Z: ustrukturyzowany program edukacyjny obejmujgcy
poziomy od amatora do muzyka zaawansowanego, z automatyzacja logistyki ¢wiczen
eliminujacg bariery geograficzne w dostepie do wiedzy mistrzowskiej.

Hybrydowy model Human-in-the-Loop: potgczenie natychmiastowe]j weryfikadji
algorytmicznej Al z mozliwoscig asynchronicznego przesytania nagran bezposrednio z
aplikacji do renomowanych pedagogow jazzowych w celu uzyskania feedbacku
artystycznego.

klient

B2C (uczniowie, studenci i samoucy): adepci jazzu na kazdym poziomie
zaawansowania - od amatoréw po ucznidw szkét muzycznych i studentéw
kierunkéw jazzowych potrzebujgcych natychmiastowej weryfikacji gry 24/7.
B2A / B2B (edukacja instytucjonalna): akademie muzyczne, konserwatoria
oraz szkoty muzyczne Il stopnia. Platforma odcigza wyktadowcéw ze
zmudnego sprawdzania teorii i daje wglad w postepy studentow poprzez
panel zarzadczy.

B2B (zawodowi pedagodzy i muzycy): niezalezni nauczyciele jazzu
wykorzystujgcy platforme do zarabiania na asynchronicznym mentoringu i
recenzjach nagran uzytkownikéw z catego swiata.

plany/potrzeby

Cele rynkowe i adopcja uzytkownikow: zbudowanie miedzynarodowej bazy
2 000-3 000 aktywnych subskrybentow aplikacji w 1 roku po wdrozeniu.
Rozwdj produktu - od MVP do petnej aplikacji: wykorzystanie prototypu
Smart Randomizer oraz wynikow trwajgcego eksperymentu biznesowego
w Unicorn Hub do wdrozenia petnej wersji aplikacji mobilnej na i0OS

i Android. Kluczowym krokiem R&D jest integracja modutu treningowego
z silnikiem Polyphonic Al Audio Analysis oraz modutem asynchronicznego
mentoringu mistrzowskiego (Human-in-the-Loop).

Budowa interdyscyplinarnego zespotu: pozyskanie kluczowych talentow:
CTO / Audio ML Developera, programistow aplikacji mobilnych oraz
Growth Marketera do obstugi miedzynarodowego lejka sprzedazy.
Potrzeby inwestycyjne i partnerskie: pozyskiwanie funduszy na
sfinansowanie prac B+R nad silnikiem audio, zabezpieczenie praw
wiasnosci intelektualnej (IP) oraz globalng ekspansje w ramach sciezki Go
Global.



Juz Jestem

BEZPIECZNIE NA MIEJSCU

Juz Jestem

kontakt

+48 695 469 691
juz.jestem.official@gmail.com

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...zderzenie naszych zatozen z praktykami, zanim zderzy sie z nimi
rynek. Najbardziej potrzebujemy trzech rzeczy:

e przegladu architektury krytycznej dla bezpieczenstwa przez kogos,
kto budowat systemy o wysokiej niezawodnosdi,

e otwarcia drzwi do pierwszych partneréw B2B (uczelnie,
ubezpieczyciele),

o weryfikacji modelu przychoddw i strategii go-to-market przy
ograniczonym budzecie marketingowym.

zespot

Ewelina tawecka
wspotzatozycielka: relacje zewnetrzne i partnerstwa

Marta Tecza
wspotzatozycielka: dane i walidacja rynku

Adam Zbieg
wspotzatozyciel: strategia i produkt

rozwigzanie

Juz Jestem to aplikacja, ktéra powiadamia bliskg osobe, jesli nie wrdcisz
bezpiecznie do domu. Dziata w trzech krokach. Najpierw ustawiasz godzine
powrotu i kontakt zaufany. Po dotarciu klikasz ,Juz jestem”. Jesli tego nie
zrobisz, serwer automatycznie wysyta SMS z lokalizacjg. Aplikacja odwraca
zawodny rytuat ,napisz, jak dojedziesz”: alarm pojawia sie tylko wtedy, gdy
jest powdd do niepokoju. Mechanizm dziata po stronie serwera, wiec alert
wyjdzie takze wtedy, gdy telefon sie roztaduje albo zostanie zniszczony. Nie
ma ciggtego sledzenia, a lokalizacja jest pobierana wytgcznie w momencie
alarmu.

przewagi konkurencyjne

e Odwrdcona logika: aplikacja to pasywny bezpiecznik, a nie przycisk SOS.

W sytuacji zagrozenia nie trzeba niczego robic.

e Zero ciggtego trackingu: w przeciwienstwie do Life360 lokalizacja jest
pobierana tylko przy alarmie i tylko za zgodg uzytkowniczki.

e Niezawodnosc serwerowa: push z fallbackiem SMS i eskalacjg. Alert
trafia na dowolny telefon, niezaleznie od ekosystemu (Apple Check In
dziata tylko w iMessage).

e Tryb dyskretny: aplikacje mozna ukry¢ pod neutralng nazwg i ikona.
Chroni to osoby w sytuacji przemocy lub kontroli i jest dostepne za
darmo.

e RODO i hosting w UE od pierwszego dnia: do tego polski jezyk
(,Wrd&citam / Wrocitem”) i cena dopasowana do rynku CEE.

Przewagg jest kombinacja tych cech, a nie pojedyncza funkcja.

klient

o B2C (gtowny): kobiety w wieku 16-65 Iat wracajgce wieczorem
z pracy, uczelni, spotkan czy treningdw. Szerzej: osoby mieszkajgce
samotnie, biegacze, turysci gorscy, pracownicy nocnych zmian.

e B2B (kanat dystrybucji): uczelnie (program ,Bezpieczna Studentka”,
5-10 PLN za studentke rocznie), pracodawcy z pdznymi zmianami
(gastronomia, hotelarstwo, ochrona zdrowia, logistyka) oraz
ubezpieczyciele.

e Model: freemium, w ktorym petna funkcja bezpieczenstwa jest
darmowa. Premium kosztuje 49 PLN rocznie i obejmuje kaskade do 3
kontaktow, wiele timerdow oraz presety (Gorski, Biegacza, Randki).

plany/potrzeby

Najblizsze kroki:

walidacja popytu przez landing z pre-orderem (cel: 500 pfatnosci jako
sygnat go/no-go), budowa MVP (React Native + Supabase + SMS), DPIA |
audyt bezpieczenstwa przed launchem, a takze pilotaze z 2 uczelniami.

Cele po 12 miesigcach:
100-200 tys. instalacji, 8-15 tys. ptatnych subskrypcji, 350-700 tys. PLN
przychodu i obecnosc¢ w 5 krajach (PL, DE, CZ, SK, HU).

Potrzeby:

400 tys. PLN na 12 miesiecy,

senior mobile developer / mentor techniczny do sciezki alarmowej,
kancelaria (RODO, odpowiedzialnos¢ za produkt),

kontakty z uczelniami i ubezpieczycielami,

partnerstwo z NGO (CPK, Niebieska Linia).



m o o kontakt
Q Mobini +48 603 432 366

malgorzata.nawrot.mail@gmail.com

mobini

Najwieksza wartosc rozwigzanie klient

1 Mobini to innowacyjny wozeczek domowy, ktéry wspiera dobrostan rodzicéw poprzez Rodzice dzieci do 12. miesiaca zvcia.
p rocesu me nto rl ngu to S zmniejszenie codziennego obcigzenia psychicznego i fizycznego. Dzieki mobilnosci pozwala e
bezpiecznie przemieszczac dziecko miedzy pomieszczeniami bez koniecznosci ciggtego noszenia
i przektadania, dajgc rodzicom wiecej swobody i mniej zmeczenia. Odpowiednia wysokos¢
siedziska umozliwia utrzymanie kontaktu wzrokowego z dzieckiem, co zwieksza jego poczucie
bezpieczenstwa i pomaga zachowac spokdj. Delikatny ruch podczas przemieszczania przypomina
spacer, ktory niemowleta naturalnie lubig, dzieki czemu sg spokojniejsze i tatwiej sie wyciszajg.
Mobini sprawia, ze codzienna opieka staje sie prostsza, bardziej komfortowa i mniej wyczerpujaca.

..walidacja pomystu i prowadzenie przez mentorow.

zespot przewagi konkurencyjne plany/potrzeby

e Mobilnos¢, ktdra daje wolnosc i spokdj. Mobini umozliwia bezpieczne przemieszczanie dziecka Wejscie na rynek zgodnie z zatozonymi etapami:
'E’ Matgorzata Nawrot pomiedzy pomieszczeniami, dzigki czemu rodzice nie muszg wybiera¢ migdzy opiekg nad 1. Polska,
: ; Founder / CEO dzieckiem a codziennym funkcjonowaniem. 2. Europa,
\ ‘ e Bliskosc. Dziecko pozostaje blisko rodzica przez caty dzien, niezaleznie od tego, w ktérym 3. Swiat.

pomieszczeniu przebywa opiekun. Bliskos¢ zwieksza poczucie bezpieczenstwa i komfort
emocjonalny.
. Sebastian Nawrot e Bezpieczeristwo. Ergonomiczna konstrukcja zapewnia dziecku stabilne, wygodne i bezpieczne
& Co-founder / CFO miejsce do odpoczynku oraz obserwowania otoczenia.

e (Odcigzenie fizyczne i psychiczne. Zmniejsza codzienny wysitek zwigzany z opiekg nad
niemowleciem, redukujgc zmeczenie, stres i przecigzenie emocjonalne, ktére czesto
towarzyszg pierwszym miesigcom rodzicielstwa.

o Wielofunkcyjnosc. Jeden produkt zamiast kilku. Mobini tgczy funkcje lezaczka, miejsca
odpoczynku oraz mobilnego systemu przemieszczania dziecka po domu, ograniczajac
potrzebe zakupu wielu oddzielnych produktow.

Spokdj. Bliskos¢. Bezpieczenstwo.

Mobini powstato po to, aby rodzice mogli by¢ blisko swojego dziecka, nie rezygnujac z wiasnego
Czasu i codziennego zycia.



‘I\IIONOLITH

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...przejscie od technologii do modelu biznesowego. Jako zespot
techniczny patrzyliSmy na produkt przez pryzmat obliczen.
Mentorzy nauczyli nas patrzec¢ na niego przez pryzmat klienta,
ceny i sprzedazy.

Ihor Kolbun
Product manager

lvan Melnyk
Product developer

Monolith

rozwigzanie

Monolith to webowa platforma stuzgca do obliczania Sladu
weglowego budynkéw oraz charakterystyki energetycznej w jednym
srodowisku chmurowym, stworzona w odpowiedzi na wymogi
dyrektywy EPBD. Rdzeniem rozwigzania jest wiasna baza danych
srodowiskowych EPD - ponad 18 000 ustandaryzowanych rekordow,
aktualnie ponad 18-krotnie wieksza od rozwigzan krajowych.
Platforma dziata w przeglgdarce, automatyzuje pozyskiwanie danych
z deklaracji EPD i umozliwia prace zespotowg nad projektami.

przewagi konkurencyjne

e Pierwsza w Polsce platforma tgczaca slad weglowy i
charakterystyke energetyczng budynku

e Najwieksza baza danych srodowiskowych w Polsce

e Dostepnosc cenowa dla matych biur

e Nowoczesny, intuicyjny interfejs

kontakt

+48 608 733 512
ihorkolbun1@gmail.com
t3nna1001@gmail.com

klient

e Architekci i mate biura projektowe
e Certyfikatorzy i audytorzy energetyczni
e Firmy certyfikacyjne i doradcze

plany/potrzeby

W 2027 r. startujemy ze sprzedazg modutu Sladu weglowego, a
od drugiej potowy roku budujemy modut charakterystyki
energetycznej. Na przetomie 2027 i 2028 r. planujemy 0siggnac
prog rentownosci. W 2028 r., wraz z wejsciem obowigzku z
dyrektywy EPBD, tgczymy oba moduty w jednej platformie.

Potrzebujemy finansowania w wysokosci ok. 550 tys. PLN na 12
miesiecy rozwoju. Srodki przeznaczymy na wprowadzenie
modutu sladu weglowego na rynek, budowe modutu
energetycznego, walidacje naukowg algorytmdw oraz sprzedaz i
marketing.



Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...przede wszystkim intensywny, dopasowany do naszych
potrzeb mentoring indywidualny z ekspertami rynkowymi, ktory
pozwolit nam bezbtednie zweryfikowac zatozenia biznesowe

I przygotowac fundamenty pod skalowanie technologii.

zespot

Wojciech
Cieslukowski
Founder & CEQ /
biznes i finanse

Bartek Zimny
CTO / architektura
backend i
technologia
parowania

Marcin Dziurbas

Co-founder /

: zarzadzanie

vl operacyjne i
rekrutacja podazy

Sandra
(. Mickaniewska
; Growth Marketing
‘ ' i Lead/ pozyskiwanie
popytu

Mopzi.pl

rozwigzanie

Mopzi.pl to ogdinokrajowa platforma marketplace dla ustug czystosci,
dziatajgca w modelu ,Uber dla ustug sprzatania”. Rozwigzujemy
problem paralizu operacyjnego tradycyjnych agencji oraz likwidujemy
szarg strefe poprzez petng cyfryzacje transakgji i automatyczny
mechanizm samofakturowania (self-billing).

przewagi konkurencyjne

100% bezgotowkowy model, petna weryfikacja niekaralnosci
wykonawcow (KRK), automatyczna polisa OC mienia wbudowana
w cene ustugi oraz dedykowany standard sprzatania i sztywne
ramy czasowe dla rynku Airbnb.

kontakt

+48 739 037 960
kontakymopzi@gmail.com

klient

o Popyt (klienci): w segmencie B2C to klienci indywidualni
szukajgcy bezpiecznej ustugi bez loterii jakosciowej.

W segmencie B2B & Airbnb to firmy i wiasciciele mieszkan
potrzebujacy gwarantowanego okna operacyjnego (11:00-
15:00) i automatycznych e-faktur.

o Podaz (wykonawcy): rynek ustug sprzgtania w Polsce w 80%
tkwi w szarej strefie. Mopzi.pl agreguje ten rozproszony
rynek tysiecy niezaleznych sprzataczy, legalizuje ich
dziatalnosc i dzieki automatycznemu algorytmowi parowania
w locie (on-demand) zabezpiecza dla nich staty strumien
zlecen bezgotowkowych.

plany/potrzeby

Jestesmy na finiszu programu inkubacji w Unicorn Hub

i przygotowujemy sie do wejscia na rynek. Naszym najblizszym
celem jest zamkniecie rundy finansowej Pre-Seed w wysokosci
450 000 PLN (na 16 miesiecy bezpiecznego Runwayu). Kapitat

przeznaczymy na petng automatyzacje autorskiego algorytmu

parowania zlecen, wdrozenie Stripe split-payment oraz szybkie
skalowanie operacyjne w pierwszej duzej aglomeracji.



kontakt

Paczka Zabaw +48 504 044 142

kontakt@paczkazabaw.pl
paczkazabaw.pl

Najwieksza wartosc rozwigzanie klient

p rocesu me nto ri ngu to - Paczka Zabaw to miesieczna subskrypcja zabawek dla dzieci w wieku Rodzice dzieci w wieku 0-9 lat, dla ktorych liczy sie rozwoj dziecka.

0-9 lat. Rodzic podaje wiek i zainteresowania dziecka, a my co Szczegdlnie dwie grupy: rodzice z mniejszych miejscowosci, gdzie brakuje
...przestawienie nas z budowania produktu na liczenie. miesigc wysytamy pod drzwi zestaw dobrany do jego etapu rozwoju. sklepdw z dobrymi zabawkami, oraz zapracowani rodzice z miast, ktorzy
Zamiast od razu wydawac na reklame, najpierw Zabawki zostajg na wiasnos¢, a subskrypcje mozna w kazdej chwili nie majg czasu sprawdzac, co jest wartosciowe na danym etapie rozwoju.
sprawdzamy koszt paczki, marze i to, ilu klientow wstrzymac lub anulowac. Trzy pakiety (Mini, Mid, Max) réznig sie
zostanie z nami na dtuzej, a zatozenia modelu wielkoscig, od 119 zt miesiecznie z dostawg w cenie.

biznesowego weryfikujemy na realnych rodzicach.

zespot przewagi konkurencyjne plany/potrzeby

A . . e Zabawki na wiasnosc. Polski rynek subskrypcji zabawek to W najblizszych miesigcach koriczymy badanie z rodzicami i na jego
Kamil Lachowicz e . . . e . . e e )
’V% wendlzatorveiel rozwdi bizhesy | komunikacia gtownie wypozyczalnie, w ktdrych zestaw po miesigcu wraca do podstawie dopracowujemy pakiety i ceny, nawigzujemy wspotprace z
» P yeIel J J firmy. U nas nic nie trzeba oddawac, nie ma stresu o zniszczenia, hurtowniami i producentami zabawek z atestami, a potem uruchamiamy
A a zabawka zostaje dla mtodszego rodzenstwa. kampanie w mediach spotecznosciowych i w lokalnych grupach rodzicow.
Jakub Szewczyk e Dopasowanie do konkretnego dziecka: kazda paczka jest Szukamv:
S/ L o . S . y:
fzat | k k I k . . o . :
W  wspdtzatozyciel, marketing i sprzedaz omp e.tovyana.pgd wiek i zamtereso/vvama podane przy S Vil dle U@, eysTueTen | predluesritn e e
zamowieniu, z imienng karteczkg w srodku.

polskich marek,
e partnerdw z dostepem do rodzicéw: ztobkow, przedszkoli, sklepow

dzieciecych, tworcow parentingowych,
e rozmowy z osobami, ktére budowaty sprzedaz w modelu
subskrypcyjnym.

A e Szerszy przedziat wieku: takze dzieci 6-9 lat, ktérych oferty

LBl IO e wypozyczalni zwykle nie obejmuij
W wspotzatozyciel, finanse i operacje ypozyczai 27y imila. -
e Elastycznosc: dostawa w cenie, wysytka co 1, 2 lub 3 miesigce,

pauza i rezygnacja w kazdej chwili.



kontakt

ParentNewWay ParentNewWay +48 797 362 548

dobrostan dziecka zaczyna sie od rodzica ko nta kt@ pa re ntn ewway pl

Najwieksza wartosc rozwigzanie klient

p rocesu me nto ri ngu to - ParentNewWay to pierwsza aplikacja, ktéra w petni skupia sie na dobrostanie e B2C: rodzic
rodzica. Pomaga odzyskac kontrole nad codziennoscig i ogranicza e B2B: niepubliczne placdéwki oswiatowe (licencja dla
...przeksztatcenie wizji innowacji spotecznej w konkretng oferte, przecigzenie dzieki spersonalizowanym rekomendacjom. tgczy cztery funkdje: placowki), pracodawca (benefit pracowniczy)
popartg gtosem zainteresowanych odbiorcow i twardymi * NewWay: codzienny check-in z asystentem Al, raporty samopoczucia
analizami finansowymi. i mikrokroki na dzi,
* SOS: nawigacja po kryzysie krok po kroku, az do konkretnych zrodet
wsparcia,

* Family Flow: plan dnia catej rodziny i optymalizacja codziennych zadan,
¢ Streak: budowanie nawyku regularnego dbania o siebie.

Dla placowek niepublicznych oferujemy licencje aplikacji dla rodzicow oraz
warsztaty i wsparcie specjalistow, ktore odcigzajg kadre w relacjach z
rodzicami.

zespot przewagi konkurencyjne plany/potrzeby

Gabriela Dziurawiec llona Gregorczyk Petne skupienie na rodzicu i dziatanie proaktywne, zanim dojdzie do kryzysu. Szukamy inwestora na runde pre-seed. Potrzebujemy
co-founderka, CEQ, co-founderka, CFO, Krotkie, konkretne kroki zamiast nadmiaru informadji, holistyczne podejscie i tez doradcy ds. RODO i Al Act, mobile developera do
CPO COO nawigacja po systemie wsparcia. wsparcia zespotu oraz handlowca B2B, ktory zrealizuje
drlol gotowg strategie sprzedazy. Chcemy réwniez nawigzac

rJolanta Starosta Aleksandra Kolbuch partnerstwa z fundacjami i organizacjami spotecznymi,
koordynator A . . ‘ A .

\ psycholozka ktore podobnie jak my wierzg, ze dobrostan dziecka

merytoryczny zaczyna sie od rodzica.

Wojciech Kosztyta
full stack developer




PocketISO S ]

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...uporzadkowanie kierunku rozwoju i skonfrontowanie naszych
zatozen z realnymi potrzebami rynku. Dzieki temu wiemy nie
tylko, co chcemy zbudowac, ale przede wszystkim jakg wartosc
Pocket ISO ma dawac firmie.

zespot

A .
/N \VEISERR(E! .
w Founder, systemy zarzgdzania

A o
’VL Domlnlka Koczor
w procesy i Al
A Damian Cichy
’VA

w rozwoj oprogramowania

Pocket ISO

rozwigzanie

Pocket ISO to prosty system zarzadzania dla MSP. Porzadkuje
najwazniejsze obszary firmy w jednym miejscu i daje jasny obraz tego,
gdzie firma jest, co wymaga uwagi i czym powinna zajac sie w
pierwszej kolejnosci.

przewagi konkurencyjne

Prostota, wszystkie kluczowe obszary w jednym miejscu, brak limitu
uzytkownikéw i rozwigzanie stworzone z mysla o MSP. Nie doktadamy
firmie kolejnej administracji - pomagamy wykorzystac informacje,
ktore juz posiada, do lepszego zarzadzania.

kontakt

+48 511 435 087
mlekka@pocketiso.pl

klient

Mate i srednie firmy produkcyjne i ustugowe - zaréwno
posiadajgce system zarzadzania, jak i przygotowujgce sie do
jego wdrozenia. Takze firmy konsultingowe i szkoleniowe.

plany/potrzeby

Konczymy pierwsze wdrozenie, a kolejne firmy czekajg na
pilotaz. Potrzebujemy finansowania dalszego rozwoju produktu,
wsparcia technologicznego i biznesowego oraz dostepu do firm,
z ktérymi bedziemy mogli prowadzic¢ kolejne pilotaze. Chcemy
rozwijac¢ Pocket ISO w kierunku lepszego wykorzystania danych
do szybszego zauwazania problemow i wspierania decyzji.



VeriPlace

kontakt

+48 508 912 210
mateusz.smarz@pkp.pl

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...zderzenie zbudowanego produktu z tym, jak rynek naprawde kupuje.

Wiedziatermn, jak zrobic¢ doktadng wycene, ale nie wiedziatem, komu i za
ile jg sprzedac. Mentoring odwrdcit kolejnosc pytan: najpierw kto pfaci
i za jaki problem, dopiero potem technologia. Drugg realng wartoscia
byto wsparcie merytoryczne przy rzeczach, o ktére sam bym sie
potknat: uporzadkowanie modelu biznesowego, policzenie kosztu
pozyskania klienta wobec jego wartosci, przygotowanie modelu
finansowego oraz to, jak rozmawiac z inwestorem. Trzecig, moze
najwazniejszg, byta szczera informacja zwrotna od ludzi, ktérzy widzieli
juz inne projekty wczesniej i nie mieli powodu owija¢ w bawetne.

zespot

VA Mateusz Smarz

’ w Founder

rozwigzanie

VeriPlace to raport, ktory méwi kupujgcemu, ile mieszkanie jest naprawde warte i co mu grozi
po zakupie. Wycena powstaje na cenach z aktéw notarialnych z Rejestru Cen Nieruchomosdi,
a nie na cenach ofertowych, i jest dopasowywana do konkretnego budynku, nie do dzielnicy.

Do tego raport pokazuje rzeczy, ktérych nie widac¢ na ogledzinach i ktérych nie ma

w ogtoszeniu: co plan miejscowy pozwala wybudowac na wolnych dziatkach w promieniu 250
metrow i jak wysoko, ile godzin storica ma kazda elewacja o réznych porach roku, ile wyniesie
ogrzewanie przy tej bryle budynku i tym roczniku oraz jak wyglada hafas, ryzyko podtopien

i linie wysokiego napiecia w okolicy.

Wszystkie dane pochodzg z rejestréow publicznych: RCN, BDOT10k, ewidencji gruntéw, planéw
miejscowych wraz z trescig uchwat, map powodziowych i akustycznych. Kazda liczba w raporcie
ma wskazane zrodto.

przewagi konkurencyjne

e Wyceniam na transakcjach, nie na ogtoszeniach. Portalowe wyceny liczg z cen ofertowych,
ktore sg srednio o kilka procent powyzej tego, za ile mieszkania faktycznie schodza.

e Poziom budynku, nie dzielnicy. Poréwnania dobieram do tego samego budynku albo jego
najblizszego sasiedztwa, z uwzglednieniem rocznika i metrazu.

e Pokazuje, co moze powstac za oknem. Czytam tresc uchwaty planu miejscowego i rysuje na
mapie 3D wolne dziatki wraz z dopuszczong wysokoscig zabudowy. Nikt inny na polskim
rynku tego nie robi.

e Ryzyka, ktorych nie widac na ogledzinach: nastonecznienie liczone na realnych bryfach
budynkaéw, szacunek kosztu ogrzewania z bryty i rocznika, hatas, podtopienia, linie
wysokiego napiecia.

e Audytowalnos¢. Kazda liczba ma zrodto | date. Raport da sie zweryfikowad, a nie tylko
przyjac¢ na wiare.

e Wiasna infrastruktura danych. Ponad 140 tysiecy ofert i komplet rejestrow publicznych
zatadowanych do jednej bazy przestrzennej. To jest bariera wejscia, ktora rosnie z kazdym
kolejnym powiatem.

klient

e B2C: osoby kupujace i sprzedajgce mieszkanie, ktére maja

jedng oferte na stole i kilka dni na decyzje wartg kilkaset
tysiecy ztotych. Raport kosztuje 39 zt.

B2B: posrednicy i mate biura nieruchomosci oraz doradcy
kredytowi, ktdrzy potrzebujg argumentu do rozmowy

z klientem. Dla nich udostepniam API i raport pod ich
witasng marka.

plany/potrzeby

Plany:

Rozszerzenie zasiegu: dzis obstuguje Warszawe i 32 gminy
wokot niej.

Uruchomienie kanatu B2B na API i raportach pod markg
partnera.

Rozszerzenie modelu wyceny poza Warszawe, gdy w
nowych powiatach zbierze sie dos¢ transakcji.

Potrzeby:

Kontakty do matych biur nieruchomosci i posrednikéw
pracujacych po stronie kupujacego, czyli tam, gdzie decyzja
0 wspotpracy zapada od razu, a nie po zgodzie centrali.
Wsparcie w sprzedazy B2B i budowie kanatu partnerskiego.
Finansowanie na ekspansje geograficzng i rozbudowe
zespotu.

Wsparcie prawne w obszarze licencjonowania danych.



Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...zdobyta wiedza, pozyskana w bezposrednim kontakcie ze
specjalistami, ktéra pozwoli nam swiadomie i realistycznie
kontynuowac prace nad naszym projektem.

Krzysztof Rézanski Ma’rgo.rza_ta
. . Stankiewicz
grafik, UX designer
- content creator
Klaudia Pawet Krieger
Dzwonkowska > tech leader /
oy
product manager gt: backend

Marcin Kulig
specjalista ds.
marketingu

Viemto

rozwigzanie

Viemto to aplikacja mobilna dla osob 55+. £3czy nauke, rozrywke

i trening umystowy w jeden spdjny, innowacyjny ekosystem. Krotkie,
popularnonaukowe, prowadzone przez ekspertow wyktady ucza.
llustrujgce je mnemotechniki pomagajg zapamietac. Sprawdzajgce
nabytg wiedze testy i gry zapewnig trening umystowy, a grywalizacja -
rozrywke. Tworzymy przestrzen dla generacji, ktora wie, ze dojrzatosc
to czas na rozwijanie skrzydet.

przewagi konkurencyjne

Wiedza, trening umystu i rozrywka w jednym miejscu, dostepna
w kazdym miejscu i czasie. Przyjazny, dostosowany do wieku interfejs
oraz spersonalizowana nawigacja. Krotkie, wysokiej jakosci wykfady.

kontakt

+48 693 324 529
kris.rozanski@gmail.com

klient

Osoby 55+ oraz ich dzieci i wnuki.

plany/potrzeby

Stworzenie w petni testowalnego MVP, przeprowadzenie audytu
na grupie fokusowej oraz pozyskanie srodkéw finansowych na
sprzedazowg wersje aplikacji i kampanie marketingowa.



WHISTLY

Najwieksza wartosc
procesu mentoringu to...

...zderzenie inzynierskiego podejscia do tworzenia produktu

z twardymi realiami biznesowymi. Zrozumienie wagi
eksperymentow walidacyjnych. Mentoring uchronit projekt przed
przedwczesnym budowaniem drogich w utrzymaniu funkcji,
uczac, jak madrze odraczac koszty i pivotowac zatozenia
prawdziwych danych z rynku.

zespot

j— .
Wii-l

f : w:x Oliwier Szwatek
A Af Solo Founder & Full Stack Developer

Whistly

rozwigzanie

Whistly to interaktywna mapa i platforma spotecznosciowa stworzona

dla wiascicieli psow. Aplikacja dba o zdrowie i bezpieczenstwo

czworonogow dzieki crowdsourcingowemu systemowi ostrzegania

0 zagrozeniach (np. trutki, rozbite szkto na chodniku) w czasie

rzeczywistym. Platforma oferuje rowniez funkcje wspotdzielenia opieki

nad psem miedzy domownikami oraz stanowi wysoce precyzyjne
narzedzie do wyszukiwania pet-friendly miejsc w okolicy.

przewagi konkurencyjne

e Zaufane dane: wiarygodne, lokalne informacje ostrzegawcze
z btyskawiczng dystrybucjg powiadomient do spacerowiczow
w strefie zagrozenia.

e Rozwigzanie problemu chaosu informacyjnego: zastgpienie
chaotycznych grup na Facebooku jednym spojnym,
weryfikowalnym ekosystemem na mapie.

o Precyzja B2B: targetowanie behawioralne (reklama trafia do osob

faktycznie spacerujgcych w promieniu np. 1 km od lokalu).

kontakt

+48 882 854 122
szwalekoliwier@gmail.com
whistly.app

klient

e B2C (uzytkownicy): aktywni cyfrowo wiasciciele psow (gtownie
z miast), dla ktérych pupil jest petnoprawnym cztonkiem
rodziny. Osoby cenigce bezpieczenstwo i spokdj podczas
spacerow.

e B2B (partnerzy): lokale przyjazne zwierzetom (kawiarnie,
restauracje), kliniki weterynaryjne oraz sklepy zoologiczne,
poszukujgce precyzyjnych i optacalnych narzedzi do
generowania lokalnego ruchu pieszego (tzw. foot traffic).

plany/potrzeby

Publiczna premiera aplikacji w Szczecinie i zbudowanie masy
krytycznej aktywnych uzytkownikéw. Nastepnie uruchomienie
subskrypcji premium oraz wdrozenie pierwszych 10-20
zweryfikowanych partnerow B2B.

Potrzeby:

pozyskanie srodkow na pierwszg kampanie marketingowg wokot
popularnych parkow, rowniez w social mediach, oraz nawigzanie
relacji z lokalnymi ambasadorami - ,dogfluencerami”, aby
przyspieszy¢ budowe zaangazowanej spotecznosci.



A

/N Unicorn Hub
w Innovation Lab

Wartosc projektu 7 221 625 pln
Dofinansowanie: 6 903 650 pln

Projekt ,,Unicorn Hub Innovation Lab”
jest wspoftfinansowany ze srodkow
Funduszy Europejskich dla Nowoczesnej Gospodarki,
w ramach Priorytetu Il Srodowisko sprzyjajgce innowacjom,
Dziatanie FENG.2.27 Laboratorium Innowatora.

Rozwoju Regionalnego Grupa PFR

Fundusze Europejskie Rzeczpospolita Unia Europejska E P ARP
dla Nowoczesnej Gospodarki - Polska Europejski Fundusz





